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Resumo:

Os lagos historicos e linguisticos que unem Portugal e o Brasil ndo tém expressao
equivalente nas relagdes comerciais entre os dois paises. O seu comércio bilateral tem-se
reforcado mas ainda ocupa um valor residual no comércio internacional de cada uma das
economias. O objetivo desta dissertacédo é contribuir para o aprofundamento do conhecimento das
relacdes comerciais entre Portugal e o Brasil, analisando de que forma se tem consubstanciado
esse comeércio bilateral em termos de intensidade tecnoldgica e de tipo de comércio (inter e
intraindustrial), apreciando se ele reflete ou ndo o comércio internacional de cada uma das
economias e testando se 0 processo de integragdo de Portugal na Europa teve ou ndo algum
impacto na sua estrutura setorial. Para tal, foram calculados indices de vantagens comparativas
reveladas e de comércio intraindustrial e realizadas estimacdes para testar a hiptese de o
processo de integracdo de Portugal na Europa ter tido um efeito diferenciador no comportamento
nos fluxos comerciais entre Portugal e o Brasil, no periodo 1976-2012. O estudo mostrou que a
intensidade tecnol6gica dos produtos comerciados bilateralmente €, em média, inferior a registada
no comeércio internacional de cada um dos paises, onde também predominam os produtos de
baixa-tecnologia. O padrdo de especializacdo das exportacBes bilaterais de mercadorias néo
convergiu para o padrdo de especializacdo internacional de cada uma das economias. As
estimacdes realizadas sugerem que o processo de integracéo de Portugal na Europa tenha tido
impacto positivo na estrutura setorial por intensidade tecnoldgica das exportacdes bilaterais. Em
particular, a convergéncia das exportacdes de produtos manufaturados do Brasil para Portugal
para uma estrutura tecnologicamente mais qualificada, coincide com o periodo apés a adesédo de
Portugal a moeda Unica. Finalmente, o estudo revelou que o comércio entre 0s dois paises é
essencialmente inter-industrial e que o pouco expressivo comeércio intraindustrial € em produtos
diferenciados verticalmente, com idéntica representatividade dos produtos de maior e de menor

gamas de qualidade.

Palavras-chave: Comércio bilateral, padréo de especializagdo, Portugal e Brasil



Abstract:

The historical and linguistic ties between Portugal and Brazil do not have equivalent
expression in their bilateral trade relations. Their bilateral trade has been strengthened but still
remains residual in the international trade of each economy. The purpose of this dissertation is to
contribute to a deeper understanding of the trade relations between Portugal and Brazil, analysing
how this bilateral trade have embodied in terms of technological intensity and type of trade (inter
and intra-industry), seeing if it reflects or not the international trade in each of the economies and
testing that the process of integration of Portugal in Europe had or not any impact on its sectorial
structure. To do this, we have calculated indices of revealed comparative advantage and intra-
industry and trade estimations were made to test the hypothesis that the process of integration of
Portugal in Europe have had a distinctive effect on the behavior of trade flows between Portugal
and Brazil, in the period 1976-2012.This study showed that the technological intensity of products
traded bilaterally is, on average, lower than at the international trade in each country, where it is
dominated by low-technology products. The specialization pattern of bilateral exports of goods has
not converged on the pattern of international specialization of each of the economies. The
estimates made suggest that the process of integration of Portugal in Europe has had a positive
impact on the sectorial structure by technological intensity of bilateral exports. In particular, the
convergence of manufactured exports from Brazil to Portugal for a more technologically qualified
structure coincides with the period after the accession of Portugal to the single currency. Finally, the
study revealed that trade between the two countries is essentially inter-industry and that little
significant intra-industry trade in differentiated products is vertically, with equal representation of the
highest and lowest ranges of quality products.
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Introducéo

A proximidade linguistica, histérica e cultural que os povos do Brasil e Portugal vivenciam
ndo tem expressdo equivalente nas suas relagbes comerciais. O seu comércio bilateral é ainda
residual no comércio internacional de cada um destes paises, apesar do crescimento que tem
vindo a registar. A integracdo de Portugal e do Brasil nos espacos econdmicos dos respetivos

continentes terdo tido alguma influéncia no seu comércio bilateral.

Os estudos existentes sobre as relacdes comerciais recentes entre as duas economias sao
escassos. Amador (2008) e Silva (2002, 2012) constituem exemplos representativos dessa

literatura.

O objetivo a que nos propomos nha presente dissertacdo é contribuir para o
aprofundamento do conhecimento sobre a natureza e a evolu¢do do comércio de bens entre
Portugal e o Brasil. Para tal, analisar-se-4 de que forma se tem consubstanciado esse comércio
bilateral em termos de intensidade tecnoldgica e de tipo de comércio (inter e intraindustrial),
apreciar-se-a se ele reflete ou ndo o comércio internacional de cada uma das economias e testar-
se-a se 0 processo de integracdo de Portugal na Europa teve ou ndo algum impacto na sua

estrutura sectorial.

Para prosseguir tal objetivo, adotou-se uma metodologia quantitativa, calculando indices de
vantagens comparativas reveladas e de comércio intraindustrial a partir de dados recolhidos das
bases de dados CEPII-CHELEM, CEPII-CITI e COMTRADE, para o periodo 1976-2012.
Adicionalmente, especificaram-se e estimaram-se modelos economeétricos para as exportacdes
gue permitiram testar a hipdtese de o processo de integracdo de Portugal na Europa ter tido um

efeito diferenciador no comportamento do comércio bilateral.
A presente dissertacdo encontra-se organizada em cinco capitulos.

No primeiro capitulo, faz-se uma apresentacdo resumida das principais teorias que

fundamentam a existéncia de comércio internacional.

No segundo capitulo, procede-se ao enquadramento institucional das rela¢cdes Portugal-

Brasil.

No terceiro capitulo, explicita-se a metodologia utilizada, apresentando os indicadores de

comércio que serao usados no estudo e descrevendo os modelos das exportacdes a estimar para



aferir da relevancia da integracao de Portugal na Europa para o comércio entre Portugal e o Brasil.

Procede-se também a apresentacao das fontes e do tipo de dados a ser utilizados no estudo.

No quarto capitulo, procede-se a analise do padrdo de especializacdo internacional e
bilateral das exportacdes de cada um dos paises, apresentam-se e discutem-se os resultados das
estimacoes realizadas, avalia-se a importancia do comércio inter e intraindustrial e finaliza-se com

uma breve reflexao sobre os principais resultados.

No quinto capitulo, apresentam-se as principais conclusdes.



1. Teorias do comércio internacional

1.1.Teoria das vantagens absolutas de Adam Smith

Adam Smith, na sua celebre obra “A Riqueza das Nagdes”, publicada em 1776 estabelece
a teoria da vantagem absoluta. A teoria da vantagem absoluta diz-nos que um pais tem vantagem

absoluta na producédo de um bem quando for mais eficiente do que o outro pais a produzi-lo.

Ao aplicarmos a sua teoria ao comeércio internacional, uma das condi¢Bes necessarias para haver
comeércio internacional entre dois paises seria a existéncia de um bem em cuja producdo houvesse
uma vantagem absoluta do pais exportador no qual as condi¢cdes de producdo seriam mais
favoraveis do que as do pais para o qual pretendia exportar. Adam Smith acreditava no livre
comércio onde ambos os paises ganhariam com o comércio internacional e para haver comércio

terd que ser sempre na base da teoria das vantagens absolutas.

1.2. Teoria das vantagens comparativas de Ricardo

Em 1817 David Ricardo partiu do estudo da teoria das vantagens absolutas de Adam Smith
e desenvolveu a teoria das vantagens comparativas. Segundo a teoria das vantagens
comparativas, Ricardo defende que um pais deve apenas produzir os produtos nos quais
apresenta maior eficiéncia relativa e importar os produtos que produz com menor eficiéncia relativa
que 0s outros paises. Mesmo que um pais seja mais eficiente em todos os produtos é mais

vantajoso especializar-se nos produtos que é relativamente mais eficiente (Cechella, 2011).

A teoria de Ricardo, das vantagens comparativas é fundamental para compreendermos as
teorias de comércio, ela demonstra como dois paises podem beneficiar mutuamente do comércio
livre, isto €, mesmo que um pais seja menos eficiente na produgéo de todos os tipos de produtos.

Ricardo contradiz a teoria da vantagem absoluta de Adam Smith.

A teoria de Ricardo embora sendo muito importantes, apresentam algumas limitacfes. O
seu modelo ao comparar os custos de producdo entre dois paises nas suas trocas comerciais e
centra-se basicamente no fator trabalho. Os bens sdo produzidos em mercados de concorréncia
perfeita, existe pleno emprego do fator trabalho, permitindo a mobilidade do mesmo dentro do pais
e a impossibilidade fora. Permite ainda a total mobilidade de produtos dentro do pais e entre

paises, mas nao engloba os custos de transportes nem a utilizagdo no processo produtivo de



avancos tecnoldgicos. Os paises deverdo especializar-se entdo na producao dos bens em que tém
maior vantagem relativa ou menor desvantagem relativa e importar os outros. O comércio
internacional assim seria benéfico para todos os paises (Blanco, 2011).

No modelo de Ricardo, a vantagem comparativa é dada pelas diferencas da produtividade
relativa do fator trabalho entre os paises, favorecendo a especializacao total na produgdo do bem

cujo pregco é superior ao seu custo de oportunidade. Assim, ambos os paises ganham com o

comeércio internacional embora, um pequeno pais ganha mais do que um grande pais.

1.3.0 modelo neoclassico de Heckscher-Ohlin

O modelo de Heckscher-Ohlin (H-O) surgiu como modelo alternativo ao modelo de
Ricardo. Ele relaciona a especializacéo e o comércio internacional entre dois paises com base nas
diferencas de dotacéo dos fatores de producéo existentes.

A producdo depende de dois fatores de producédo, do capital e do trabalho. A vantagem
comparativa do modelo de (H-O) resulta das diferencas na dotacdo relativa dos fatores de
producdo de cada pais. A esséncia da teoria caracteriza-se por cada pais especializar-se na
producdo de bens em que haja maior utilizagdo do fator mais abundante na sua economia. Ao
contrario do modelo de Ricardo que apenas da enfase apenas a eficiéncia do trabalho, aqui sdo as
dotacbes dos fatores produtivos que determinam a vantagem comparativa no comércio
internacional.

O modelo neoclassico de (H-O) parte da existéncia de dois bens dois paises idénticos e
dois fatores de producao, o capital e trabalho. Os dois paises continuam a produzir ambos os bens
em comércio internacional ao contrario do modelo Ricardo. A tecnologia utlizada € a mesma em
ambos e para cada um dos bens produzidos, ambos os paises tém mercados de concorréncia
perfeita onde as preferéncias dos consumidores séo iguais. Na producdo dos dois bens sédo
utilizados os fatores produtivos em proporg8es diferentes, um bem sera mais trabalho-intensivo e o
outro mais capital-intensivo, ambos fatores sdo totalmente e eficientemente utilizados, néo
havendo outros custos associados como o de transporte ou taxas.

Partindo destes pressupostos o “teorema de Heckscher-Ohlin determina que cada pais se
especializa e exporta 0 bem em cujo processo produtivo seja utilizado de forma relativamente
intensiva o fator de producéo relativamente mais abundante” (Manteu, 2008).

A especializacdo do comércio depende das dotacdes dos fatores produtivos de cada pais e
a existéncia de comércio gera sempre ganhos ou perdas de comércio. Neste caso, as economias
avancadas sendo mais dotadas de capital exportam produtos capital-intensivos e as economias
emergentes, mais abundantes em trabalho, exportam produtos trabalho-intensivo e importam

produtos capital-intensivo.



Este modelo de comércio apresenta alguns limites, segundo o teorema de (H-O), o
comércio internacional depende da diferenca da dotacdo de fatores entre o0s paises,
independentemente da preferéncia dos consumidores ou da tecnologia utilizada.

Em 1953, estudos empiricos realizados por Leontief puseram em causa este teorema.
Partindo do principio que os Estados Unidos da América sdo exportadores de produtos capital-
intensivo e importam produtos trabalho-intensivo, Leontief concluiu que as exportacbes dos EUA
eram menos capital-intensivo do que as suas importacdes, contrariamente ao que o teorema de
Heckscher-Ohlin defende. Segundo Leontief, ao analisar-se o comércio internacional deve-se ter
em conta outros fatores que poderédo influenciar os processos de producdo como 0s avangos da
tecnologia, ou as diferentes preferéncias dos consumidores (Cechella, 2011).

Partindo de uma analise pratica, verifica-se que os fluxos de comércio internacional
atualmente pertencem a paises desenvolvidos, os quais apresentam dotacbes de fatores de
producdo muito semelhantes, a explicacdo através do modelo de (H-O) ndo se enquadra os
avangos tecnoldgicos como fator de producdo, o modelo apresenta certos limites na anélise co
comeércio internacional.

A existéncia de um comércio internacional livre tende a igualar os rendimentos relativos
dos fatores de producdo entre os paises através da igualizacdo dos precos relativos dos bens.
Assim, a igualizacé@o ocorre desde que ambos os paises produzam os mesmos bens e é aplicavel
a situagBes com bens relativamente homogéneos e a paises com dotagdes relativamente
diferentes.

Em suma, as teorias das vantagens comparativas de Ricardo e Heckscher-Ohlin assentam,
a primeira, na diferenca da produtividade dos fatores e, a segunda, na diferenca relativa da
dotacdo de fatores. De acordo com as mesmas, 0s paises deverdo especializar-se e exportar 0s
bens em que tém custos relativos menores. Estas teorias costumam ser utilizadas para explicar o
comércio inter-industrial e a existéncia de comércio entre paises com diferentes niveis de

desenvolvimento.

1.4.0 modelo de concorréncia monopolista

Nos modelos classicos de comércio apresentados anteriormente, 0 comeércio internacional
tinha a sua base nas vantagens comparativas dos fatores trabalho, capital ou nas dotacbes de
fatores produtivos existentes entre os paises.

O modelo de comércio internacional de Krugman & Obstfeld (1994), baseado nas
economias de escala estabelece que as duas razdes principais para haver especializagcdo no
comércio entre os paises sao: primeiro para beneficiarem das respetivas diferencas de recursos,
segundo aproveitamento das diferengas tecnolégicas para se especializarem na produgédo de bens
e depois tirarem proveito do aumento do retorno das economias de escala. De acordo com a teoria

das economias de escala cada pais deve especializar-se na producdo de um numero limitado de



bens, o que vai permitir que a sua producdo seja mais eficiente do que se produzisse todos os
tipos de bens. Assim, cada pais comprara os restantes produtos que néo fabrica a outros paises,
permitindo assim ao consumidor ter acesso a todos os produtos do mercado. Deste modo o
comércio internacional assegura vantagens para 0s paises que ndo apresentem diferencas em
termos de recursos disponiveis ou tecnologia (Krugman & Obstfeld, 1994).

Para analisarmos os efeitos das economias de escala na estrutura de mercado, segundo
Krugman, Obstfeld, & Melitz (2012), temos que analisar o tipo e 0 aumento de producéo necessaria
para haver uma redugédo dos custos médios dos produtos, assim deparamo-nos com dois tipos de
economias de escala.

As economias de escala externas ocorrem quando o custo unitario depende do tamanho
da industria e ndo necessariamente do tamanho de cada empresa. Por outro lado, as economias
de escala internas ocorrem quando o custo unitario depende do tamanho de cada empresa
individualmente e ndo do tamanho da indastria (Krugman, Obstfeld, & Melitz, 2012)._Numa
indUstria, onde as economias de escala sdo externas e ndo existe vantagens para as grandes
empresas, a sua estrutura é composta por pequenas empresas sendo perfeitamente competitivas.
Por outo lado nas indistrias de economia de escala internas, existem empresas de maior
dimenséo, que apresentam vantagens sobre as empresas menores, dando lugar aos mercados de
concorréncia imperfeita, (Krugman, Obstfeld, & Melitz, 2012). Ambas as economias de escala
externa e internas sdo importantes para haver comércio internacional, porque vao ter papéis
diferentes na estrutura de mercado. Quando as economias de escala sdo aplicadas ao nivel da
industria e ndo individualmente a cada firma, entdo estamos presente economia de escala externas
(Krugman, Obstfeld, & Melitz, 2012).

Os trabalhos de Krugman, Obstfeld, & Melitz (2012), levaram a criagdo de novos modelos
de comércio eles “introduziram as economias de escala, a diferenciacdo do produto as fungdes
utilidade incluindo a preferéncia pela variedade, tendo substituido a hipétese de concorréncia
perfeita pela concorréncia monopolista” (Manteu, 2008, p. 87).

O mercado de concorréncia monopolista é caracterizado pelo fato do pre¢o dos produtos
poder ser influenciado pelas empresas, pelas diferencas de producao utilizadas e pela tendéncia
para haver uma especializagdo intraindustrial. Contrariamente ao que acontece nos modelos de
comércio classicos e neoclassicos onde o preco ja é dado e ha a livre circulacdo dos fatores de
producdo, tecnologia e o comércio estabelecido é inter-industrial motivado pelas vantagens
comparativas. O comércio intraindustrial consiste no comércio na existéncia de comércio dentro da
mesma industria.

A importancia do comércio intrassectorial segundo Krugman e Obstfeld (1994) reflete-se
nos ganhos do comércio internacional serem superiores aos do comércio intersectorial resultado
das vantagens comparativas. Os paises tém acesso aos mercados internacionais maiores mais

rentaveis. De acordo com Manteu (2008), um pais pode aumentar o comércio intraindustrial,



reduzindo o nimero de bens que produz e aumentar a variedade de bens disponiveis para os seus
consumidores,

Se o comércio intraindustrial crescer face ao comércio inter-industrial entre dois paises os
beneficios do comércio serdo partilhados entre os fatores de comércio de forma mais equitativa
(Manteu, 2008). Ao mesmo tempo de acordo com a teoria de Krugman e Obstfeld para a
explicacdo do comércio internacional, pela existéncia de economias de escala enquadrando o
comeércio intrassectorial, conclui-se que a especializagdo da produgcdo em determinados bens e a
aquisicdo de outros através do comércio internacional poderd ser vantajosa e benéfica para os
todos os paises intervenientes.

1.5.Modelo Gravitacional de Comércio

Segundo Krugman, Obstfeld e Melitz (2012), as economias dos paises estdo diretamente
relacionadas com a sua grandeza e pela sua influéncia exercida no comércio mundial.

O modelo de comércio gravitacional permite-nos identificar as anomalias e situacfes
peculiares de comércio entre dois paises, quando o comércio entre dois paises ndo se encontrar
dentro dos parametros previstos no modelo gravitacional. A titulo de exemplo, as economias dos
EUA e Unido Europeia representam 25% do PIB mundial, paradoxalmente verificamos as relagfes
comerciais entre a Unido Europeia e os EUA representam 2% do mundial (Krugman, Obstfeld, &
Melitz, 2012), esta grande diferenca reside no fato de o mercado interno absorver a maior fatia da
producédo de produtos manufaturados.

De acordo com Amador (2008), estes modelos designados gravitacionais incorporam parte
da informacdo dos modelos de comércio classicos e acrescentam variaveis como o da distancia
geografica ou outro tipo de barreiras ao comércio para explicar a grandeza dos fluxos comerciais
entre paises e identificam as vantagens decorrentes por exemplo da existéncia de lagos historicos,
culturais ou linguisticos. Os custos de transporte, a localizagdo geografica sdo um dos fatores
determinantes para justificar o volume de comércio entre paises. Nas relacdes bilaterais entre
Portugal e Brasil a distancia geografica e os custos de transporte poderdo representar um
obstaculo sério ao crescimento dos fluxos de comércio entre eles e acabam por ser uma

desvantagem comparativa comprovada pelo diminuto valor dos fluxos comerciais.

1.6.Modelo de Fragmentacéo Internacional da Producéo

N

Até a década de sessenta praticamente ndo existiam estudos empiricos sobre a
fragmentacéo dos processos de producdo no comércio internacional. Durante a década de 1970, o
trabalho desenvolvido por Herbert Grubel e Peter Lloyd sobre o comércio intraindustrial (1975),
foram fulcrais para o aparecimento de novos modelos de comércio.

Segundo de Jones & Kierzkowski, (2003) o comércio intraindustrial proposto por Grubel-

Lloyd desencadeou uma revolugcdo nas teorias de comércio, porque pela primeira vez é feita a



referéncia ndo apenas aos produtos finais produzidos, mas também a produtos intermédios que
poderao integrar a producado do produto final.

Os primeiros modelos de comércio internacional baseados no estudo a teoria da
fragmentacéo da producdo derivam do aparecimento do comércio intraindustrial e aparecem pela
primeira vez através dos trabalhos de Jones e Kierzkowski em 1990.

Ao contrario dos modelos do comércio classicos e neoclassicos que assumiam que todas
as fases de produgdo de um bem eram realizadas dentro do mesmo pais, este modelo comércio,
tem como base a possibilidade de dividir a producéo industrial ou montagem de um bem em
diferentes partes e distribuidas por diferentes paises. Este modelo resulta do avanco da integracéo
da producéo intraindustrial e cria uma relacdo direta entre todos os processos de produgdo nos
Varios paises, em que “cada um se especializa numa etapa particular da sequéncia da produgéo
do bem e comercializam, entre si 0 bem parcialmente processado” (Manteu, 2008, p. 91).

No seu trabalho Manteu (2008), aborda a fragmentacdo da producdo industrial como
fazendo parte do processo da globalizacdo, a deslocalizacéo e a partilha da produ¢cdo mundial leva
a uma desintegracao vertical da produgéo entre os paises. Este processo evidencia-se em paises
desenvolvidos onde os fluxos de comércio sdo maioritariamente de capital intensivo.

De acordo com o modelo de fragmentacdo internacional da producdo, o comeércio
internacional apresenta ganhos de comércio para ambos os paises, beneficia o pais que transfere
a producado, que tira proveito na reducdo dos custos de producdo e o pais que recebe a
transferéncia da producgdo, que vé a um aumento direto da procura do trabalho e salarios que era
utilizado nas tarefas transferidas.

Segundo Amador & Cabral (2009), estas diferencas nas dotacdes de fatores, tecnologia e
distribuicdo do rendimento existentes teoria da fragmentagdo da producdo podem ser explicadas
pelo modelo de comércio de Heckscher-Ohlin, vantagem comparativa resulta das diferencas na
dotacgéo relativa dos fatores de producgéo, dois bens diferem na intensidade de fatores cada pais e
0 pais exporta 0 bem que utiliza intensivamente o fator relativamente abundante.

De acordo com Amador & Cabral (2009), é importante estabelecer uma ligacdo entre a
fragmentacgéo internacional da producdo e o comércio intraindustrial. De acordo com a teoria da
fragmentacéo da producao, distribuir por diferentes paises parte da producéo dos componentes ou
0s produtos finais, permite explicar o crescimento atual do comércio mundial, sendo uma grade
parte de bens intermédios que circula entre os paises resultar da evolugdo e especializacdo do
comeércio intraindustrial

No seu trabalho, Ando (2006) estabelece uma relagcao entre o comércio intraindustrial e a
teoria da fragmentacdo da producéo internacional, concluindo que o grande aumento registado
pelo comércio intraindustrial foi grande parte devido a expansdo das transacfes de alto valor
acrescentado incorporado em processos de producdo verticalmente fragmentada ao contrario do

comércio intraindustrial de produtos diferenciados horizontalmente pela qualidade.



Concluindo seguindo uma abordagem de “quality ladder”, de acordo com Amador & Cabral
(2009) os paises mais avancados exportam produtos de gamas mais avancadas e paises de
menores rendimentos exportam gamas inferiores. Segundo Ando (2006), as mudancas nos
padrdes de comércio internacional e da localizacdo da producdo sdo muitas vezes o resultado de
fortes promocgdes dos paises em captar investimento externo, atraindo as empresas com base na

reducdo dos custos e numa producdo mais eficiente.

2. Enquadramento das rela¢gdes Portugal-Brasil

2.1.Breve analise da integracdo europeia da economia Portuguesa

Nos ultimos quarenta anos Portugal assistiu a acontecimentos que transformaram o pais
ao nivel politico, social e cultural. A revolugcéo de abril de 1974 instaurou a democracia e permitiu
ao pais abrir da sua economia exterior e iniciar um longo processo de mudan¢a modernizacao
convergéncia com a economia europeia e mundial.

A abertura da economia portuguesa e 0 seu processo de integracdo europeia inicia-se com
a criacdo da Associagcdo Europeia de Comércio Livre, EFTA, European Free Trade Association em

1959, no qual Portugal foi membro fundador.

A partir da adeséo a EFTA em 1960, Portugal inicia 0 seu processo de integracdo europeia
com o objetivo de desenvolver a sua indUstria e economia, em 1972 inicia também a os primeiros

contatos de ades&o & Comunidade Econdmica Europeia (CEE).

Portugal assina acordos de comércio livre com a CEE em 1973 e durante este longo
periodo foi abrindo e aproximando o comércio internacional quer com a EFTA e a CEE., O seu
pedido de adesdo formal foi em 1977 e Portugal € membro oficial da CEE desde 10 de junho de

1986 hoje Unido Europeia.

A adesdo a CEE iniciou um dos mais importantes processos de integragdo europeia,
culminando no mais vasto movimento de restruturacdo econémica, social e politica que o pais
havia passado (Mateus, 1992). O desenvolvimento econdmico e modernizagdo das infraestruturas
a par da liberalizacdo dos mercados permitiram que o pais convergisse com a média europeia dos

restantes estados membros.

Este longo processo de integracdo europeia, ndo terminou em 1986, Portugal acompanhou

0 desenvolvimento da integracdo europeia, em 1992 com o estabelecimento do mercado Unico,



celebrou o acordo de Schengen® e foi membro fundador da moeda tnica o Euro e hoje é um dos

28 estados membros pertencentes a Unido Europeia (Alexandre, et al., 2014).

Num contexto global, Portugal como membro pleno da U.E. integra a Organizagdo Mundial do
Comeércio em 2001, vé alargado o acesso a novos mercados através do comércio internacional, o
seu grau de abertura da economia aumentou consideravelmente mas enfrenta agora as mesmas

oportunidades e perigos da globalizagdo da economia mundial do século XXI.

No inicio deste século com a liberalizacdo do comércio internacional, o alargamento da
Unido Europeia ao leste europeu e a entrada da China na Organizagdo Mundial do Comércio
(OMC) em 2005, foi permitida a entrada no mercado de novos produtos que concorriam
diretamente com as exportacdes portuguesas de téxteis, couro e calgado, Portugal perdeu quota
de mercado das suas exportacdes e ao mesmo tempo Portugal deixou de ser o pais com menores
salarios na Unido Europeia e as empresas portuguesas deixaram de beneficiar da protegéo
tarifaria em relacdo aos concorrentes extracomunitarios Alexandre, et al. (2014). Perante este
dramatismo segundo Pereira (2011), os custos unitarios do salarios aumentaram com a cotagéo

alta do euro nos mercados internacionais e devido ao fato de ndo podermos desvalorizar a moeda.

Com a abertura da Unido Europeia a globalizacéo e a paricipagdo cada vez mais forte das
economias emergentes no comércio internacional, “colocou em causa a sustentabilidade da
especializagdo da economia portuguesa”, Amador e Cabral em ( Alexandre, et al., 2014, p. 190).
Perante este senério tornou-se urgentes agir de forma consiente na tentativa de procurar novos
mercados e restreturar a industra exportadora nacional. A resposta ndo tardou, muitas empresas
exportadoras decidiram enfrentar a ameacga da concorréncia aumentando a qualidade dos seus
produtos, melhoraram a sua capacidade de comercializacdo e cadeia de distribuicdo, Pereira
(2011), criando valor acrescentado as exportacdes nacionais. O resultado foi conseguido, as
exportacdes portuguesas apresentaram um crescimento significativo nas Ultimas décadas com

taxas de crescimento acima da média europeia dessde 2005.

A restruturacdo dos setores da indUstria exportadora, a procura de novos mercados
extracomunitarios, a par na aposta da deversificagao da produgédo, na ultima década alteraram os
padrdes de especializagdo comércio internacional portugués, “o importante serd identificar os

setores do futuro nos quais se deveriam focalizar as estratégias nacionais “, Alexandre, et al.,

(2014, p. 184).

1 0 Acordo de Schengen (1985) integra o direito da EU desde 1997, € uma convencao entre paises
europeus, que permite a livre circulagdo de pessoas entre os paises signatarios. Engloba 30 paises, incluindo
Unido Europeia (exceto Irlanda e Reino Unido) e (Islandia, Noruega, Listenstaine e Suiga).
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Assim, esperamos que sejam feitas as apostas no caminho certo e que a economia nacional

continua a crescer juntamente com a tendéncia mundial

2.2. Aproximacao das relagdes econdmicas luso-brasileiras

As relacbes de Portugal com Brasil, ndo se devem resumir apenas a um contexto
circunstancial de lacos histéricos, e culturais que sempre uniram os dois paises, a parte do
comércio entre eles ndo poderia ser excluida, sendo a parte que originou e motivou todo o
relacionamento h& mais de cinco séculos.

Num periodo mais recente as relacdes de Portugal com o Brasil das Ultimas quatro
décadas foram caraterizadas por periodos distintos que oscilaram entre o declinio e a estagnacéo
econOmica vivida entre a década de setenta e meados dos anos oitenta e a fase vivida por ambos
0s paises nas duas décadas seguintes, caracterizada pela prosperidade e crescimento econémico.

As relacdes comerciais entre Portugal e Brasil, durante a década de setenta foram pouco
significantes do ponto de vista econdmico, ambos 0s paises mantinha as suas economias
relativamente fechadas. O Brasil durante esse periodo protegeu o seu mercado interno das
importacdes através da aplicacdo de politicas protecionista que privilegiava a substituicdo das
importacdes pelas de producdo nacional até 1989. Durante a década de oitenta o saldo da balanca
comercial sempre foi favoravel ao Brasil, salvo raras excecdes as exportacdes portuguesas nunca
cobriram as importagdes (Silva 2012).

Nesta nova fase das relagdes luso-brasileiras destacamos o inicio da década de noventa
como o periodo em que ambos os paises sofrem mudancas institucionais e na politica econémica
de grande relevo para o desenvolvimento das suas economias (Silva, 2002).

Portugal entra no Sistema Monetario Europeu (SME) dando inicio ao processo de
convergéncia nominal com a economia da Unido Europeia e 1999 é membro fundador da moeda
Unica europeia. No Brasil em 1994 é implantado o Real a nova moeda brasileira que travou a
inflacdo galopante e a instabilidade macroecondmica vivida nas Ultimas décadas, o Real permitiu
ao Brasil uma maior credibilidade internacional.

Para Checella (2011), um dos dois periodos mais marcantes nas rela¢des entre Portugal e
0 Brasil nos dltimos quarenta anos, foi sem duvida para além da adesdo de Portugal a
Comunidade Econémica Europeia (CEE) em 1986 e a visita do primeiro ministro portugués Anténio
Guterres a 14 de abril de 1996.

Na sua visita oficial ao Brasil o primeiro-ministro Anténio Guterres fez-se acompanhar por
uma importante delegacdo de executivos de diferentes areas de negécio. No seu discurso oficial
naquela data Guterres apelou a cooperagdo empresarial entre os dois paises e referiu que “ Ao

Estado competia prosseguir os esforgcos politicos de dinamizagdo das relagdes luso-brasileiras e
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apoiar firmemente - enquanto agente facilitador — o aprofundamento das relagdes comerciais e
empresariais com o Brasil”. O primeiro-ministro responsabilizou as empresas comprometendo-as
neste processo dizendo “A elas cabe realizar”, (Cechella, 2011).

Segundo o primeiro-ministro Guterres, um dos maiores desafios para Portugal seria
“procurar um novo ponto de equilibrio entre a integracdo europeia e a sua vocagao atlantica e
universalista” e esse ponto de equilibrio passaria “ em primeiro lugar e sobretudo “pelo Brasil”,
comentando ainda que “Portugal, membro da Unido Europeia; Brasil membros do Mercosul — dois
espagos condenados a entenderem-se”

Esta visita tem uma particular importancia, devido ao fato de Portugal assumir o
compromisso no discurso a prioridade dada as futuras relagbes com ao Brasil. Portugal percebeu
realmente que o Brasil era um grande mercado potencial para redescobrir. No programa do
governo, o Brasil passou a ser considerado como uma prioridade na politica externa de Portugal,
ndo apenas pelos lacos histdricos e culturais, mas porque oferecia uma oportunidade de expansao
e internacionalizacdo as empresas portuguesas (Barbosa, 2008).

Ainda durante esta visita oficial realizou-se de 14 a 26 de abril de 1996 a 3?2 cimeira luso-
brasileira, onde foram estabelecidos os contatos iniciais para o processo privatizacdo das
empresas estatais brasileiras. O governo portugués incentivou as empresas a investir no Brasil, ele
préprio decidiu apoiar as empresas estatais na altura, foi o caso da Cimpor, EDP e Portugal
Telecom, que mais tarde se tornaram empresas parcialmente privadas e hoje totalmente privadas
(Cechella, 2011).

Este processo de internacionaliza¢do leva ao maior investimento externo ja alguma vez
feito por empresas portuguesas. Portugal torna-se um dos paises maiores investidores
estrangeiros no Brasil.

Até ao final do século o investimento externo portugués no Brasil passou de 1995 a 2001
de 288.6 milhdes d euros para 1,12 mil milhdes de euros (Marques, 2010).

No ano de 1998 foi o ano em que a Portugal investe aproximadamente 45% to total do seu

investimento externo no Brasil.

2.3.Portugal nas Rela¢c6es com o Brasil e UE

O relacionamento bilateral entre Portugal e o Brasil deve ser enquadrado num contexto no
do ambito da UE e Mercosul, a reaproximacdo entre os dois paises verificou-se de forma mais
intensiva no final dos anos noventa.

Nos seus estudos Carvalho (2011), procura explicar quais os fatores que mais
influenciaram a relagdes de Portugal e Brasil nas Ultimas quatro décadas e em que medida
Portugal contribuiu para a aproximacéo entre o Brasil e a Europa.

Como vimos, no decorrer da segunda metade da década de 1980, Portugal torna-se

membro da Comunidade Econdmica Europeia (CEE) em 1986, este é também um dos momentos
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chave da histéria que marcam a reaproximacao de Portugal ndo s6 com a Europa mas também
com o Brasil.

Segundo Carvalho (2011), foram criadas muitas expectativas a volta deste assunto no
sentido de melhorar o relacionamento da Comunidade Econémica Europeia com o Brasil e a
Ameérica Latina. Com a adesédo de Portugal e Espanha em 1986 contribuiram para uma expansao
das politicas comerciais comunitarias para a regido e alargaram a area de influéncia econémica
europeia, protegendo-a da ameaca de outros blocos econémicos e como a esperanca de que 0s
potenciais novos mercados aumentassem o comércio internacional entre aquelas regides.

As relacbes com do Brasil e a CEE durante o periodo da década de 1980 permaneceram
instaveis pelo facto de haver um conflito de interesses, segundo Carvalho (2011), em 2011 foram
suspensas pela UE as preferéncias comerciais concedidas ao Brasil, nos anos seguintes foram
feitas acusagfes mutuas de protecionismo e concorréncia desleal. Ainda durante a década de
1980 no Brasil acontece a transi¢do do regime de ditadura militar para a democracia, favorecendo
assim a abertura da sua economia ao exterior.

As relagdes entre Brasilia e Bruxelas comegam a convergir no sentido politico e na
cooperacao em diferentes areas, com especial destaque a area das telecomunicacoes.

Portugal pelo facto de ter de aderir a CEE, naturalmente ja era um parceiro comercial
profundamente conhecedor das potencialidades do mercado brasileiro, pelos seus lacos e
historicos e culturais vai proporciona uma melhoria das relagfes bilaterais.

Devido a um periodo controverso da economia brasileira, que enfrentava uma forte crise
econdOmica e financeira com uma inflacdo elevada, as relagbes entre o Brasil e a UE durante a
década de 1980 apenas se ficaram pelos acordos celebrados, o investimento externo europeu
esperado no Brasil acabou por ndo acontecer da forma como se previa e os estudos aqui
apresentados sdo a prova de que nesse periodo também as relagbes comerciais entre Portugal e o
Brasil foram profundamente afetadas, registando uma quebra nos fluxos de comercio entre ambos

0s paises.

2.4.Reforgo dos vinculos institucionais.

Na década de 1990, o Brasil aproveitando a mudanga democratica aposta na liberalizagao
da sua economia e aposta nas profundas reformas no estado. Havia urgéncia em reconquistar a
credibilidade internacional e o pais necessitava de alargar a sua area de influéncia externa e
integracdo regional, refor¢ar a confianca externa e abrir a sua economia ao mundo, (Carvalho,
2011).

Em 1991 nasce o Mercado Comum do Sul (Mercosul), a partir desta data Comunidade
Europeia (CE),e a América Latina passam a ter uma instituicdo que as permite representar as
maiores economias da regido nas futuras relagdes de comércio. Com a criagdo do Mercosul,

segundo Carvalho (2011), passa a haver um novo canal formal de dialogo entre os dois blocos
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comerciais, o Brasil como membro fundador do Mercosul, representa a maior economia do bloco,
neste momento torna-se um interlocutor importante da organizacdo, quer nas negociacbes e
contatos multilaterais com a Europa, e o resto do mundo. O Brasil passa a ter uma maior
responsabilidade e um maior poder de negociacéo nos acordos internacionais.

Com o aparecimento da organizacdo multilateral do Mercosul o poder de negociacdo de
Portugal internacional entre ambas as partes pode ter saido fragilizado, as expectativas criadas a
volta duma maior integracdo europeia e 0s movimentos e parcerias bilaterais com o Brasil podem
ter saido diminuidos devido ao fato das negociagfes agora serem estabelecidas diretamente entre
a CE e o Mercosul.

Apesar desta movimentacdo positiva e no reatar de lagos histéricos, os objetivos da
diplomacia portuguesa acabaram por dar uma colaboragéo positiva entre os dois paises. Portugal
e o Brasil estabeleceram cordos bilaterais de coopera¢cdo a margem da unido europeia e pela
primeira vez em 2007 durante a presidéncia portuguesa da UE realizou-se a primeira cimeira
exclusiva entre o Brasil e a UE.

Segundo Carvalho (2011), destaca a importancia de Portugal no desempenho de
interlocutor entre UE e o Brasil e o Mercosul.

Portugal passou a ser ndo apenas um elo na ligagcao entre o Brasil e a CEE na década de
1980, como na década seguinte de 1990 ser juntamente com o Brasil interlocutores da UE e
Mercosul respetivamente.

A economia brasileira registou uma evolugdo muito positiva durante a década del990, a
contribuicdo da presidéncia da UE portuguesa de 1992, procurou promover o fortalecimento das
relacdes comerciais entre UE e Mercosul através da assinatura de acordos quadro que visavam
estimular a economia na regido e credibilizar e fazer acreditar nas instituicdes dos paises parceiros
do Mercosul.

Em 1994 o Brasil passa pela maior reestruturacdo da sua economia, 0 Seu sector
financeiro passa a contar com a criagdo do Plano Real, segundo (Silva, 2008), com a criacdo do
plano real a ajuda a economia permitiu ao Brasil aumentar a sua credibilidade internacional, o
Brasil consegue estabilizar a sua economia e ao mesmo tempo aumentar os fluxos de comércio
com o exterior e a UE.

Em 1994 o Banco Europeu de Investimento (BEI) estabelece um acordo com o governo
brasileiro, criando uma linha de crédito que permitiu a captacdo de investimento externo, o Brasil
passou a ser o principal destino dos investimento externo da UE na América Latina, ao mesmo
tempo estabelecida a cooperacdo direta com o Mercosul aproximando mais os dois blocos

comerciais, alargando a area de influéncia e a hegemonia europeia sobre aquela regido.
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3. Metodologia e dados

3.1.Metodologia

Na andlise empirica da evolucdo do comércio bilateral Portugal-Brasil que sera realizada
no préximo capitulo procurar-se-a:

e |dentificar as vantagens comparativas reveladas por cada uma das economias ao
nivel global e bilateralmente, considerando a desagregagdo dos produtos da
industria transformadora por intensidade tecnoldgica;

e Testar se o0 processo de integracdo de Portugal na Europa teve ou néao reflexo no
comeércio bilateral com o Brasil;

e Avaliar a importancia do comércio inter e intraindustrial.

3.1.1. Vantagem comparativa revelada

Os indices de vantagem comparativa revelada (ou quotas de mercado normalizadas)
utilizam os fluxos de comércio observados para identificar os sectores em que o0s paises exibem
vantagem comparativa. Na andlise efetuada posteriormente, sera utilizado o indice de Balassa
(1965) definido como:

Xi,j
X:

B = le,j com i = pais; w = mundo; j = produto/sector

Xw

Um indice de Balassa superior a unidade (B;; > 1) significa que o pais i tem vantagem
comparativa revelada no produto j, ja que o peso deste produto nas suas exportacdes é superior
ao peso que ele tem nas exportagdes mundiais.

Para avaliar se, por exemplo, as exportacdes de Portugal para o Brasil sdo ou ndo mais
especializadas num determinado produto do que as suas exporta¢des totais utiliza-se um indice de

Balassa definido como:

Xp_B,j

_ Xp_B
Bp_p,j = x5,

Xp

em que Xpg; = exportagcdes de Portugal para o Brasil do produto j; Xpg = exportagdes totais de
Portugal para o Brasil; Xp; = exportagdes totais de Portugal do produto j e Xp = exportagbes de
totais de Portugal para o Brasil. Um valor superior a unidade deste indicador significa que a quota
de mercado de um determinando produto nas exportacfes de Portugal para o Brasil é superior a
sua quota de mercado nas exportagfes totais portuguesas. Consequentemente, as exportacdes

para o Brasil sdo mais especializadas nesse produto do que as globais.
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3.1.2. Relevancia daintegracdo econ6mica de Portugal

A relevancia da integracdo econdémica de Portugal na Europa para o comércio bilateral
entre os dois paises sera testada através da utilizacdo de duas variaveis dummy na estimacéo,
pelo método dos minimos quadrados ordinarios, de equacdes das exportacées. Uma das variaveis
dummy permite a distincdo entre o antes e 0 apds a adesdo a CE (Digg) € a outra 0 antes e o
depois da adesdo ao euro (Digeg). Apesar da muitos estudos empiricos” considerarem como marco
a fixacdo irrevogavel do cambio em 1999, também sera considerada em alternativa uma dummy
gue distingue o antes e 0 ap0s a entrada em circulagéo do euro (Dgoy).

Numa primeira fase sdo estimados modelos sem dummies e depois séo introduzidas as
varidveis dummy representativas do processo de integracdo econémica de Portugal na Europa,
sob a forma aditiva e multiplicativa. Serdo estimados dois tipos de modelos distintos: (1) uma
funcdo exportacdes tradicional em que se tentara aferir em que medida o fluxo das exportacdes foi
afetado pela integracéo europeia; (2) um modelo que permita avaliar os efeitos do processo de
integracdo europeia sobre a estrutura sectorial das exporta¢des por indice tecnolégico.

O primeiro tipo de modelo, sem dummies, a estimar € o seguinte
InX = o+ f1InY™ + Bylnter + ¢ (1)
e o0 segundo, com dummies , tem a forma

Xi
<= Bo + B1D1ogs + B2D1999 ouz002 + € (2)

em que X = exportacbes de bens do pais; Y = PIB dos parceiros comerciais do pais; tcr = indice
da taxa de cambio real efetiva e X/X = peso do sector de indice tecnolégico i no total das
exportacdes de produtos manufaturados.

Os modelos séo estimados pelo método dos minimos quadrados ordinarios com correcao

de auto correlagdo usando o software Eviews.

3.1.3. Comércio intraindustrial

7

O comércio €é classificado de intraindustrial (IIT) quando exporta e importa
simultaneamente produtos diferenciados pertencentes a mesma indudstria. Por sua vez, o comércio
intraindustrial classifica-se de horizontal (HITT), quando os produtos constituem diferentes
variedades do mesmo produto (diferenciados horizontalmente), e de vertical (VITT), quando os
produtos se distinguem entre si pela qualidade e preco (diferenciados verticalmente). Considera-se
ainda que o VITT é superior ou de alta qualidade, se as exporta¢cdes apresentarem uma qualidade
superior a das importacdes, e que o VITT é inferior ou de baixa qualidade, se os produtos

importados tiverem maior qualidade do que os exportados.

2 Ver por exemplo, Aguiar-Conraria et. al (2012).
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Para medir o comércio intraindustrial serdo usadas duas abordagens diferentes apresentadas por
Amador e Cabral (2009) que se baseiam nos trabalhos de Grubel e Lloyd (1975) e de Fontagné e
Freudenberg (1997).

O indice de Grubel-Lloyd (GL), a medida do comércio intraindustrial mais utilizada na
literatura empirica, baseia-se na diferenca entre o comércio bilateral total de um produto especifico
e o saldo da sua balanca comercial. Para facilitar as comparagdes entre paises e industrias, o
indice de GL é apresentado em percentagem do comércio total

6Ly, = (Xij + Miy) — [ Xij = Mij| 1 |Xs — M|
(Xi, + Mi;) (Xij + M)

em que X;; e M;; sdo, respectivamente, as exportacdes e importacées do produto i para e
oriundas do pais j. Se ndo existem exportagbes e importacdes simultdneas do mesmo sector
(X;; =0 ou M;; =0), o comércio € todo inter-industrial e o indice GL € zero; se o valor das
exportagbes igualar o valor das importagbes do sector ( X;; = M;;), o comércio € todo

intraindustrial e o indice GL é um.

O indice GL para o conjunto do comercio entre dois paises (GL;) € uma média ponderada
dos indices sectoriais (GL;j) em que os ponderadores séo dados pelo peso do comeércio bilateral
total de cada sector/produto i no total do comércio bilateral:

Xij+ M

GL; = w; i GL; ; comw; ; =
j E i,j Ulij ij
i X+ M;

Alternativamente de acordo com a metodologia proposta por Fontagné e Freudenberg

(1997) o comércio é classificado de intraindustrial se o valor do fluxo minoritario (por exemplo,
importacdes) representar pelo menos 10% do fluxo maioritario (exportacdes, neste caso), isto €,

Min(X;;, M; ;)

> 10%
Max(Xi

M)

Verificando-se esta condicdo ambos os fluxos comerciais sdo classificados na integra de
ITT mas, se o fluxo minoritario do comércio bilateral representar menos de 10% do maioritario,
ambos os fluxos sé@o considerados na totalidade comércio inter-industrial. Doravante designar-se-a
de indice FF, o indice de comércio intraindustrial que resulta de aplicacdo da metodologia proposta
por Fontagné e Freudenberg.

Por sua vez, o comércio intraindustrial € decomposto em intraindustrial vertical (VITT) e
horizontal (HITT), utilizando informacdo sobre os valores unitarios das exportacdes e das
importacGes. Se a diferenca entre os valores unitarios das exportagdes (UVX;)) e das importacoes
(UVM;)) ndo exceder um determinado limiar (o), 0s bens s&o considerados como tendo a mesma
gualidade e sédo diferenciados horizontalmente; caso contrario, sdo considerados como sendo

diferenciados verticalmente. Ou seja, se se observar a condicao
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1 _uvx,
14+a UVMl’]

o0 comércio é HITT, caso contrario € VITT sendo este considerado de qualidade superior (VITT
superior), se o valor unitario das exportacdes excede significativamente o das importacdes
(UVXL-J

UVM." > 1+ a) e, de qualidade inferior (VITT inferior), se o valor unitario das exportagcbes é
Lj

. . ~ UvXi;i 1
reduzido quando comparado com o das importacées (TMU < E)‘
Lj

A escolha do parametro de dispersdo a € critica para a decomposi¢cdo do comeércio
intraindustrial nas suas varias componentes (HITT, VITT superior e VITT inferior). Para podermos
confrontar com os valores obtidos por Amador et al. (2009) e Amador e Cabral (2009) para o

conjunto da economia portuguesa, consideraremos o = 0.15.

3.2.Dados

Para a realizacdo deste estudo foi utilizada a base de dados CEPII-CHELEM, de
nomenclatura CITI, que engloba um grupo de 84 paises. O estudo realiza-se no periodo entre 1976
e 2012. A desagregacao dos produtos é feita a 4 digitos, segue a classificagdo ISIC (ver.3) e inclui
263 produtos manufaturados e ndo manufaturados. Os produtos manufaturados estdo agregados
de acordo com a sua intensidade tecnoldgica que segue a classifica¢@o internacional da OCDE de
intensidade e 1&D. Esta classificacdo tecnoldgica inclui quatro setores principais alta-tecnologia
(AT), média-alta tecnologia (MAT), média-baixa tecnologia (MBT) e baixa-tecnologia (BT) e vinte
subsetores®. Esta base de dados permitiu-nos também obter os dados do PIB, a pre¢os correntes e
constantes. Os dados da taxa de cambio real foram obtidos do Banco Mundial (World Development
Indicators) disponiveis apenas para Portugal e a partir de 1979.

Todavia, os dados disponibilizados pela base de dados CEPII-CHELEM e CEPII-CITI, nédo
estdo suficientemente desagregados, para se poder efetuar a medicdo do comeércio intraindustrial
e, por isso, se teve de recorrer a outra base de dados. A informacao sobre o comércio bilateral de
bens entre Portugal e o Brasil, em valor e quantidade a 6 digitos da nomenclatura Harmonized
System (HS), foi obtida do International Trade Center com base nas estatisticas COMTRADE das
Nacbes Unidas, disponiveis apenas para o periodo 2001-2013. Os indices do comércio
intraindustrial Portugal-Brasil de GL e FF foram calculados com a desagregacdo da HS a 6 digitos

e posteriormente agregados para obter os indices globais

A agregacao dos 20 subsetores foi efetuada de acordo com artigo: (Vaulry, 2008), Base de
données CHELEM — Commerce International du CEPII. Paris.
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4. Retrato do comércio bilateral Portugal-Brasil

A andlise do comércio bilateral de bens Portugal-Brasil sera enquadrada pela analise do
comércio internacional de bens de cada uma destas economias. O objetivo é ndo sé caracterizar o
comércio entre estes dois paises mas perceber se o0 seu padrédo de especializacdo reflete ou ndo o
padrdo do comércio internacional de cada um deles. Nesse sentido, toda a andlise subsequente
terd como ponto de partida a caraterizacéo do comércio internacional de cada um dos paises para
depois se proceder a caraterizagdo do comércio bilateral e apreciar da sua conformidade com o
padrdo do comércio internacional.

O foco da analise ser4 o comportamento das exportacdes. Numa primeira fase, examina-
se a evolucéo da abertura comercial. Numa segunda fase, proceder-se-4 a andlise do padréo de
especializacdo das exportacdes por intensidade tecnoldgica e averiguar-se-4 se 0 processo de
integracéo de Portugal na Europa teve ou néo reflexo nas exportacfes de bens entre Portugal e o
Brasil. Numa terceira fase, ser avaliada a importancia do comércio inter e intraindustrial e concluir-

se-4, o presente capitulo, com uma breve reflexdo sobre os principais resultados.

4.1. Abertura comercial

As economias de menor dimensao sdo tendencialmente mais abertas ao comércio externo
do que as economias de maior dimensao, onde a maior escala do mercado proporciona também
maior diversidade de producbes e, consequentemente, maior autossuficiéncia. Naturalmente,
Portugal é pois uma economia substancialmente mais aberta do que o Brasil, como se pode
constatar no grafico 1.

Grafico 1. Evolugédo do grau de abertura das economias portuguesa e brasileira (1976-2012)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem e célculos do autor
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A liberalizac&o progressiva do comércio internacional, a reducao dos custos de transporte
e comunicacdo, a procura por uma maior variedade de bens e servicos e a crescente
especializacao vertical da producdo tém conduzido ao aumento do grau de abertura na
generalidade das economias. Essa tendéncia de crescimento da abertura comercial é evidente em
ambos os paises mas é mais expressiva em Portugal, onde o grau de abertura quase duplicou
entre 1976 e 2012.

A participagdo em acordos de comércio livre e a integragcdo em espagos econdmicos mais
alargados € certamente determinante para a evolucdo do grau de abertura de cada uma das
economias.

Efetivamente, a abertura comercial de Portugal € marcada pelo processo de integragcédo
europeia de Portugal, iniciado com a participagdo na EFTA em 1960, prosseguido com a adeséo a
CEE em 1986, aprofundado com a criacdo da UEM e a adocdo da moeda Unica — 0 euro — no
inicio de 1999 (com circulacdo a partir de 1 de Janeiro de 2002). Fruto da maior integracdo da
economia portuguesa nos mercados internacionais decorrente do processo de adesdo a CEE,
registou-se na década de 80 a subida mais acentuada do grau de abertura de Portugal (Cf., grafico
1). A abertura comercial de Portugal apenas regista novo impulso significativo apés a adesao ao
euro e em particular a partir de 2005 quando, de acordo com Amador e Cabral (2014), as
exportacdes portuguesas voltaram a crescer sustentadamente a um ritmo superior ao PIB e a
média europeia.

Por seu turno, a assinatura do tratado do Mercosul ndo teve impacto imediato na abertura
comercial do Brasil. Apesar da integracdo no Mercosul em 1991 e das profundas transformacdes
ocorridas na economia brasileira durante a década de 90 que romperam com a tradi¢cdo de forte
protecionismo as inddstrias nacionais (Ataide, 2002), apenas a partir de 1999 se concretiza o
crescimento da abertura comercial do Brasil (Cf., grafico 1). A reducdo das barreiras as
importacdes (tarifas e controlo administrativo) contribuiu certamente para essa maior abertura
comercial.

Em suma, a economia brasileira e portuguesa sdo hoje comercialmente mais abertas do
que em meados dos anos 70, tendo ambas registado estagnacao nesse processo de abertura nos
anos 90. A economia portuguesa reforcou substancialmente a sua abertura ao exterior com o
processo de integracdo europeia enquanto a economia brasileira abriu-se ao exterior com
moderacdo e apenas expressivamente a partir do final dos anos 90. O processo de integracdo no
Mercosul ndo se concretizou imediatamente no crescimento do grau abertura comercial do Brasil.

O crescimento da abertura comercial destas duas economias também teve reflexo no
comeércio bilateral entre elas, apesar da muita fraca expressao do comércio bilateral entre Portugal
e o Brasil. Efetivamente, como se pode observar no grafico 2, o peso do comércio bilateral entre

estes dois paises no comércio total de cada um deles ndo ultrapassa os 1.8% mas, ainda assim,
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apresenta uma tendéncia crescente no periodo em andlise.” Esta tendéncia é reveladora de que o
reforco da abertura comercial bilateral terd sido superior ao ocorrido ao nivel global para cada uma
das economias.

O periodo que se seguiu a adocdo do euro e onde se reforcaram as relacbes comerciais
com os paises da UE foi também o periodo que registou maior incremento do peso do comércio
bilateral no comércio total de Portugal. Para este incremento foi decisivo o crescimento das
importagdes do Brasil registado no inicio do periodo e, posteriormente, o crescimento das
exportagbes para o Brasil (Cf. grafico 2, redugdo da taxa de cobertura na década 1998-2007 e

posterior incremento no quinquénio 2008-2012).

Grafico 2. Peso do comércio bilateral Portugal-Brasil no comércio total e taxa de cobertura
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem e célculos do autor

O peso do comércio com Portugal no total do comércio internacional do Brasil cresceu nos
anos 80 e mais expressivamente na segunda metade da década, quando a abertura comercial do
Brasil ao exterior se contraia (ver graficos 1 e 2). A importancia relativa do comércio bilateral
reforcou-se de novo no periodo 1998-2007, num contexto, agora, de crescimento da abertura

comercial do Brasil ao exterior.

* O peso do comércio bilateral no comércio total de cada pais é calculado dividindo a soma das
exportactes e importacdes de Portugal para o Brasil pela soma das exportacdes e importacdes totais de cada
pais. A taxa de cobertura representada no grafico 2 é calculada dividindo as exportacdes de Portugal para o
Brasil pelas importacdes de Portugal do Brasil.

21



4.2.Padrao de especializacdo das exportacdes

Nesta seccdo comecgar-se-4 por analisar o padrao de especializacdo internacional das
exportacdes portuguesas para depois caraterizar o padrdo de especializacdo das exportacdes
portuguesas para o Brasil e aferir da afinidade do comércio bilateral com o internacional.
Adicionalmente, sera testada a hipotese de o processo de integracdo de Portugal na Europa ter
impacto nas suas exportacfes para o Brasil.

A analise do padrao das exportacdes do Brasil para Portugal sera realizada com base nos

mesmos procedimentos.

4.2.1. Exportacbes Portuguesas

4.2.1.1. Portugal — Mundo

No periodo em analise, verifica-se uma alteragdo significativa do padrao de especializagédo
das exportacdes portuguesas. No inicio do periodo, a economia portuguesa encontrava-se
claramente especializada em bens intensivos em mao-de-obra pouco qualificada, representando
as exportacbes de produtos de baixa-tecnologia mais de 60% do total das exportacdes
portuguesas de produtos manufaturados. No periodo que se segue a adesdo a CEE e em
particular a partir dos anos 90, verifica-se uma quebra acentuada e continuada da importancia
relativa deste setor exportador para a qual contribuiu especialmente o subsetor “Téxteis, vestuario,
couros e calgado” (ver grafico 3).

Gréfico 3. Estrutura das exportac@es portuguesas por intensidade tecnoldgica
(% das exportacdes totais de manufaturas)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e célculos do autor

Os subsetores “Madeira, papel e publicagdes” e “Produtos alimentares, bebidas e tabaco”
também viram a sua importancia relativa diminuir no periodo em analise, mas de forma menos
acentuada. Apesar da substancial diminuicdo do peso relativo das exportacdes de produtos de
baixa-tecnologia, esta categoria representava ainda, no quinquénio 2008-2012, cerca de 35% do
total das exportacfes portuguesas da industria transformadora.

Em contrapartida, o peso relativo dos setores exportadores de média-alta e média-baixa
tecnologia mais do que duplicou nas Ultimas quatro décadas. O peso do segmento de média-alta
tecnologia cresceu mais acentuadamente durante os anos 90 mas estabilizou posteriormente, em
grande parte devido ao comportamento das exportacbes de “Veiculos a motor, reboques e
semirreboques”. O investimento direto estrangeiro realizado neste subsector potenciou o
crescimento acentuado das suas exportagdes, na segunda metade dos anos 90. A concorréncia de
paises com mao-de-obra qualificada, como os da Europa Central e do Leste, terdo certamente
contribuido para a posterior estabilizacdo do peso deste subsector no total das exportacées (ver
Amador et al.,, 2009). Por seu turno, o sector de média-baixa tecnologia viu a sua importancia
relativa aumentar apenas nos anos 2000, na sequéncia sobretudo do crescimento das exportacdes
de “Produtos da borracha e do plastico” e “Energéticos: refinados do petréleo”.

Finalmente é de registar que, o ligeiro incremento conseguido pelo setor de alta-tecnologia
entre o inicio dos anos 90 e meados dos anos 2000 foi compensado pelo decréscimo registado no
Ultimo quinquénio.

A analise da evolugdo dos indices de Balassa setoriais, reportados no quadro 1, permite-
nos concluir que a estrutura setorial das exportacées portuguesas convergiu para a média mundial,

no periodo em andlise. Efetivamente, com exce¢do do setor de alta-tecnologia, os indices de

23



Balassa setoriais convergiram para valores mais préximos da unidade.> Em concreto, verifica-se
que os setores de baixa-tecnologia nos quais Portugal revela clara vantagem comparativa (indices
de Balassa superiores a 1) mantém essa vantagem ao longo de todo o periodo, mas com
tendéncia descendente. Em contrapartida, os setores de média-alta e média-baixa tecnologia, em
gue Portugal revela em termos agregados desvantagem comparativa (indices de Balassa inferiores
a 1), apresentam trajetéria ascendente. As exportacdes portuguesas passaram mesmo a estar
mais especializadas que a média mundial em alguns dos seus subsetores, como os “Veiculos a
motor, reboques e semirreboques”, “Maquinas e aparelhos elétricos n.e.” ou “Produtos de borracha
e plasticos”. Todavia, a desvantagem comparativa revelada por Portugal no setor da alta-
tecnologia reforcou-se ao longo do tempo: o peso deste setor no total das exportacbes
portuguesas de produtos manufaturados era 70% do observado na média mundial no inicio do

periodo e passou para 40% no final (ver quadro 1).

Quadro 1. Especializagéo relativa das exporta¢des portuguesas: indice de Balassa

75-77 78-82 83-87 88-92 93-97 98-02 03-07 08-12
Produtos de Alta-Tecnologia 0,7 0,6 0,5 0,3 0,3 0,4 0,5 0,4
Aeronautica e aeroespacial 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1 0,2 0,3 0,3
Produtos farmacéuticos 0,7 0,8 0,6 0,3 0,3 0,4 0,3 0,4
Equipamento de escritério e informatica 0,7 0,6 0,4 0,1 0,1 0,1 0,4 0,2
Equipamento de radio, TV e comunicacdes 1,2 1,1 0,8 0,6 0,6 0,6 0,7 0,5
Instrumentos médicos, 6ticos e de precisdo 0,4 0,4 0,2 0,2 0,3 0,3 0,2 0,3
Produtos de Média-Alta-Tecnologia 0,3 0,4 0,5 0,6 0,7 0,9 0,9 0,9
Maquinas e aparelhos elétricos n.e. 0,8 0,6 0,7 11 15 1,4 1,0 11
Veiculos a motor, reboques e semirreboques 0,1 0,3 0,4 0,6 0,9 13 1,2 1,3
Quimicos e produtos quimicos exceto farmacéuticos | 0,5 0,6 0,6 0,5 0,5 0,5 0,6 0,6
Equipamento ferroviario e transporte 0,5 04 0,3 04 0,7 0,6 0,9 1,2
Outras méaquinas e equipamentos 0,3 0,3 04 04 04 0,5 0,6 0,6
Produtos de Média-Baixa-Tecnologia 0,5 0,5 0,6 0,6 0,8 0,8 1,0 1,1
Energéticos: Refinados de petréleo 04 0,5 0,5 0,7 0,9 0,6 0,7 0,9
Produtos de borracha e plasticos 0,4 0,3 0,4 0,5 0,7 1,0 1,4 1,7
Minerais ndo metélicos 14 1,6 2,0 2,6 2,8 25 3,0 33
Construcéo e reparagdo naval 0,8 0,6 0,7 0,6 0,5 0,3 0,4 0,3
Metalurgia de base 0,2 0,2 0,3 0,2 0,2 0,4 0,6 0,6
Fabricacéo produtos metélicos exceto maquinas 0,8 0,9 0,8 0,9 1,0 1,2 15 1,6
Produtos de Baixa-Tecnologia 25 25 25 2,4 2,2 2,0 1,9 1,8
Manufaturas e reciclagem 0,9 0,8 0,7 0,7 0,7 0,7 0,8 0,9

® Um valor unitario do indice de Balassa significa que o peso das exporta¢gfes de um sector no total
das exportacdes do pais € igual ao peso que ele tem nas exportagdes ao nivel mundial.
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Madeira, papel e publicagdes 3,4 3,3 2,9 25 2,2 2,3 2,3 2,9
Produtos alimentares, bebidas e tabaco 1,6 1,3 1,1 0,9 0,9 1,0 1,3 1,5
Téxteis, vestuario, couros e calgado 3,6 3,9 4,2 4,3 3,8 3,2 2,6 2,3

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITl e calculos do autor

4.2.1.2. Portugal —Brasil

A integracdo econémica na UE e Mercosul, espagos econémicos entre 0s quais ndo se
vislumbram ainda progressos significativos no sentido de um acordo de comércio livre (Feres,
2011), contribui para que o comércio bilateral de mercadorias entre Portugal e o Brasil seja ainda

pouco expressivo, ainda que com tendéncia crescente a partir dos anos 90.

Grafico 4. Exportacfes (X) de Portugal para o Brasil
(totais e de produtos manufaturados)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI

As exportacfes portuguesas de mercadorias para o Brasil registam impulso significativo a

partir de 2005, tendo quase triplicado de 2005 para 2012 (gréafico 4). Sdo maioritariamente de
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produtos manufaturados e concentram-se no setor dos produtos alimentares, bebidas e tabaco,
com um peso de 41.9% do total no quinquénio 2008-2012, seguindo-se, no mesmo periodo e a
uma grande distancia, o setor das outras maquinas e equipamentos diversos com um peso de 8%
(ver quadro 2). Apesar da elevada e crescente concentracdo das exportacdes nos produtos
alimentares e bebidas, as exportagfes portuguesas para o Brasil sdo, no final do periodo em
analise, globalmente um pouco mais diversificadas do que o eram em meados dos anos 70.
Efetivamente, no periodo 1975-1977, as exportacdes de apenas trés subsetores de produtos —
alimentacéo, bebidas e tabaco, quimicos e madeira, papel e publicagbes — concentravam mais de
70% do total das exportacdes de Portugal para o Brasil enquanto, no periodo 2008-2012, ja s6
representavam 51%. Em consequéncia, o valor do indice Herfindahl-Hirschman das exportacdes
por produtos desceu de 0.212, no periodo 1975-1977, para 0.196, no periodo 2008-2012.°

® O indice de Herfindahl-Hirschman é uma medida de concentracdo que toma valor entre 0 e 1. No
nosso caso, € calculado somando os quadrados dos pesos de todos os produtos nas exportagdes totais.
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Quadro 2. Estrutura das exportacfes de Portugal para o Brasil (em percentagem, 1975-2012)

75-77 | 78-82 | 83-87 | 88-92 | 93-97 | 98-02 | 03-07 | 08-12

Produtos alimentares, bebidas e tabaco 353 | 30.5 | 36.2 | 42.0 | 345 | 30.6 | 42.4 | 419
Outras maquinas e equipamentos, n.e. 4.5 2.5 24 | 109 | 112 | 13.0 | 55 8.0
Quimicos e produtos quimicos exceto farmacéuticos 25.1 | 20.8 | 2.9 7.1 4.6 4.7 7.0 6.6
Agricultura, caga, silvicultura e pesca 93 | 128 | 15.7 | 85 5.8 3.9 4.5 5.7
Mdquinas e aparelhos elétricos n.e. 0.2 0.4 0.1 6.1 6.8 | 104 | 3.4 3.8
Minerais ndo metélicos 2.8 0.8 1.1 15 1.7 1.8 1.3 33
Fabricagdo produtos metalicos exceto maquinas 4.4 1.2 1.3 1.4 1.6 2.3 1.7 3.2
Produtos de borracha e plasticos 0.4 0.0 0.0 0.3 1.3 3.2 2.8 3.2
Madeira, papel e publicagdes 10.1 | 13.5 | 144 | 183 | 7.6 7.9 4.2 2.9
Téxteis, vestuario, couros e cal¢ado 0.1 0.1 0.1 1.9 4.5 7.3 3.0 2.7
Total dos Setores 92.3 | 82.7 | 74.2 | 98.0 | 79.6 | 85.1 | 75.9 | 81.3

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e calculos do autor

A comparacdo da estrutura das exportacbes portuguesas totais com a estrutura das
exportacdes portuguesas para o Brasil permite-nos concluir que o padrdo de exportacdo de
Portugal para o Brasil ndo é representativo da especializagdo internacional portuguesa que
assenta, como se viu anteriormente, sobretudo nos subsetores “téxteis, vestuario, couros e
calgado” e “veiculos a motor, reboques e semirreboques”. Por outro lado, a alteragdo do padrdo de
especializacdo das exportacdes portuguesas para o Brasil também ndo acompanha a alteracao
registada na estrutura setorial das exporta¢gdes portuguesas ao nivel global.

Como se pode constatar por observacdo do grafico 5, em meados dos anos 70 a
especializacdo das exportagbes portuguesas para o Brasil nos produtos de baixa-tecnologia era
menor do que a observada globalmente. Todavia, com o decorrer do tempo, as exportacdes
portuguesas totais ficaram menos especializadas neste tipo de produtos enquanto as exportacdes
para o Brasil ficaram mais. Em consequéncia, as exportacdes internacionais da economia
portuguesa tornaram-se menos especializadas em produtos de baixa-tecnologia do que as
exportacdes para o Brasil. Em contrapartida, e diversamente do que aconteceu ao nivel global, as
exportacdes portuguesas para o Brasil ficaram menos especializadas em produtos de média-alta-

tecnologia.
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Grafico 5. Estrutura sectorial das exportacfes portuguesas por intensidade tecnoldgica
(% das exportacdes totais de manufaturas)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e célculos do autor

A andlise do quadro 3, onde se encontram reportados indices de Balassa calculados
“normalizando” o peso de cada setor nas exportacdes de Portugal para o Brasil com o peso desse
setor nas exportacbes portuguesas totais, permite-nos identificar os produtos portugueses
exportados que, no mercado brasileiro, apresentam maior peso relativo do que no mercado
mundial. Também eles nos indicam que as exportagdes para o Brasil sdo desde o final dos anos
80, relativamente mais especializadas do que as para o mercado mundial em produtos de baixa
tecnologia e que isso se fica a dever aos produtos alimentares, bebidas e tabaco. A diminui¢do do
peso relativo das exportacdes de quimicos para o Brasil, traduzida na quebra continuada do seu
indice de especializacdo, contribuiu certamente para que, na Ultima década, as exportacdes para o
mercado brasileiro se tornassem relativamente menos especializadas em produtos de média-alta-
tecnologia do que as para o mercado mundial.

A exportacdo portuguesa de produtos de alta-tecnologia para o mercado brasileiro tem
ainda menor expressdo do que tem para o mercado mundial, embora se vislumbre tendéncia
crescente nos Ultimos anos (grafico 5). Extemporaneamente alguns dos produtos com este peffil
tecnolégico tiveram um peso nas exportacées para o mercado brasileiro superior ao que tiveram
nas exportacfes portuguesas totais. Esse foi 0 caso dos produtos farmacéuticos até ao inicio dos

anos 80 e final dos anos 90 e o caso da aeronautica, no Ultimo quinquénio (ver quadro 3).
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Quadro 3. Especializagéo relativa das exporta¢des portuguesas para o Brasil: indice de

Produtos de Alta-Tecnologia
Aeronautica e aeroespacial

Produtos farmacéuticos

Equipamento de escritdrio e informatica
Equipamento de radio, TV e comunicagdes
Instrumentos médicos, 6ticos e de precisao
Produtos de Média-Alta-Tecnologia
Maquinas e aparelhos elétricos n.e.

Veiculos a motor, reboques e semirreboques
Quimicos e produtos quimicos exceto farmacéuticos
Equipamento ferroviério e transporte

Outras maquinas e equipamentos

Produtos de Média-Baixa-Tecnologia
Energéticos: Refinados de petréleo

Produtos de borracha e plasticos

Minerais ndo metalicos

Construgao e reparagdo naval

Metalurgia de base

Fabricagdo produtos metdlicos exceto maquinas
Produtos de Baixa-Tecnologia
Manufaturas e reciclagem

Madeira, papel e publicacdes

Produtos alimentares, bebidas e tabaco

Téxteis, vestuario, couros e calgado

Balassa
75-77 78-82
0.8 0.3
0.3 0.0
3.6 1.2
0.1 0.1
0.3 0.2
1.1 0.2
25 2.4
0.1 0.3
0.0 0.1
5.4 4.0
0.0 28.9
1.2 0.7
0.8 0.8
0.0 0.0
0.7 0.0
1.2 0.3
0.0 10.6
0.7 0.0
2.0 0.5
0.8 0.8
0.1 0.0
0.6 1.0
25 2.9
0.0 0.0

83-87
0.0
0.0
0.3
0.1
0.0
0.1
0.4
0.0
0.0
0.5
0.3
0.7
25
0.0
0.0
0.4

33.0
0.0
0.7
1.0
0.0
1.2
47
0.0

88-92
0.2
0.0
0.0
0.9
0.1
0.3
13
17
0.0
1.6
0.1
3.0
0.3
0.1
0.3
0.4
0.0
0.1
0.7
11
0.0
1.6
6.7
0.1

93-97
0.4
0.3
0.9
0.8
0.4
0.4
12
12
0.4
13
0.6
3.0
0.7
.72
0.8
0.4
0.0
0.4
0.7
11
1.0
0.9
6.1
0.2

98-02
0.5
0.3
11
0.4
0.4
0.6
11
17
0.2
13
0.1
2.7
0.8
0.9
13
0.5
0.0
0.3
0.8
11
0.3
0.9
5.4
0.3

03-07
0.4
0.7
0.8
0.2
0.3
0.6
0.7
0.9
0.1
14
0.2
11
0.8
2.3
0.8
0.4
0.7
0.1
0.5
1.6
0.3
0.6
6.7
0.2

08-12
0.7
4.4
0.1
0.7
0.6
0.7
0.7
0.9
0.1
1.2
0.2
15
0.6
0.3
0.7
0.9
0.1
0.5
0.8
1.6
0.2
0.4
4.9
0.2

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e célculos do autor

Por sua vez, o peso dos produtos de média-baixa-tecnologia nas exportacdes para o Brasil

tem uma trajetéria crescente desde o final dos anos 80, devido sobretudo ao comportamento das

exportacdes de minerais ndo metdlicos, de fabricacdo de produtos metalicos e de produtos de

borracha e do plastico. Mesmo assim, no periodo 2008-2012, o peso deste setor no total das

exportacdes portuguesas para o Brasil era apenas 60% do observado no total das exportacdes

portuguesas.

Em suma, a mudanca do perfil tecnolégico das exportacdes portuguesas de produtos

manufaturados totais e com destino ao Brasil, ocorrida nestes ultimos anos, foi manifestamente

oposta: reforco das exportacdes de bens de baixa tecnologia e reducdo do peso dos bens de

média e alta tecnologia no comércio bilateral e 0 oposto no comércio internacional — ver grafico 3.
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4.2.1.3. Resultados das estimacdes

Foram testadas as hipéteses de o processo de integracdo de Portugal na Europa ter tido
impacto no comportamento das exportacdes de Portugal totais e para o Brasil mas também na

estrutura setorial das exportacdes para o Brasil por indice tecnolégico.

4.2.1.3.1. Exportacdes totais

Numa primeira fase foram estimadas funcdes exportacdes tradicionais para os casos das
exportacdes portuguesas totais e para o Brasil, sem dummies e depois, numa segunda fase,
incluiram-se estas variaveis, sob a forma aditiva e multiplicativa. Os quadros 4 e 5 reportam 0s
resultados das estima¢des dos modelos finais das exporta¢des portuguesas de bens para 0 mundo
e Brasil, respetivamente.

De acordo com os resultados reportados no quadro 4, o aumento de 1% no PIB mundial
provocou um acréscimo das exportacdes totais portuguesas de 2.545%, no periodo 1979-1985, de
2.568%, no periodo 1986-1998, e de 2.553%, no periodo 1999-2012. O processo de integracéo de
Portugal teve portanto um impacto positivo na resposta das exportacdes portuguesas a producéo
mundial mais intenso na primeira fase desse processo (1986-1998) do que na segunda (apos a
adesao ao euro).

O coeficiente da variavel explicativa taxa de cambio real efetiva de Portugal ndo tem o sinal
esperado. E expectavel que uma apreciacéo real da moeda nacional tenha um impacto negativo no
volume das exportacdes. Todavia, como a variavel dependente ndo € o volume mas sim o valor
das exportacdes, o efeito preco pode ter superado o efeito quantidade e o valor das exportagbes

aumentar com uma apreciacao real da moeda nacional.
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de Portugal.

Quadro 4. Modelo final: Exportacdes portuguesas totais

Dependent Variable: LNXT
Method: Least Squares
Sample (adjusted): 1979 2012

Included observations: 34 after adjustments

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed

bandwidth = 4.0000)

LNXT =C(1)+C(2)*LNPIBM+C(3)*LNTC+C(4)*D1986*LNPIBM+C(5)*D1999

*LNPIBM
Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
Constante -39.31013 3.440571 -11.42547 0.0000
Ln(PIB mundo precos
constantes) 2.544947 0.219186 11.61090 0.0000
Ln(Taxa de cdmbio real
efectiva) 1.034163 0.216959 4.766630 0.0000
D1986*LnPIB 0.022904 0.004657 4.917908 0.0000
D1999*LnPIB -0.015334 0.004546 -3.373304 0.0021
R-squared 0.990444 Mean dependent var 9.731101
Adjusted R-squared 0.989125 S.D. dependent var 0.857257
S.E. of regression 0.089396 Akaike info criterion -1.856437
Sum squared resid 0.231756 Schwarz criterion -1.631972
Log likelihood 36.55942 Hannan-Quinn criter. -1.779888
F-statistic 751.4034 Durbin-Watson stat 2.013128
Prob(F-statistic) 0.000000

Fonte: output Eviews

Grafico 6. Exportac8es Portugal-Brasil
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Nas regressoOes efetuadas para as exportacdes de Portugal para o Brasil teve de se incluir
uma dummy para o ano 1984, para melhorar o resultado da estimacéo e eliminar a auto correlacdo
dos residuos. A observagdo do grafico da série permite-nos perceber que este ano foi um ano
atipico com quebra acentuada das exportacdes (ver grafico 6). Por outro lado, a adoc¢do do euro
apenas parece ter tido impacto no comportamento das exportacées de Portugal para o Brasil apés

0 euro entrar em circulacdo em 2002, diferentemente do que aconteceu para as exportacdes totais



Aparentemente, a intensificacdo das relacdes de Portugal com os paises da UE teve
consequéncias negativas sobre as exportacdes para o Brasil. De acordo com os resultados
apresentados no quadro 5, nos periodos pos entrada de Portugal na CEE e de entrada em
circulacao do euro, a resposta positiva das exportacdes portuguesas para o Brasil a um aumento
do PIB brasileiro diminuiu. Em concreto, o aumento de 1% no PIB brasileiro origina um acréscimo
das exportacdes portuguesas para o Brasil de 5.42%%, no periodo 1979-1985, de 5.35%, no
periodo 1986-2001, e de 5.29%, no periodo 2002-2012.

Quadro 5. Modelo final: Exportagdes portuguesas para o Brasil

Dependent Variable: LNX

Method: Least Squares

Sample (adjusted): 1979 2012

Included observations: 34 after adjustments

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)

LNX =C(1)+C(2)*LNPIB+C(3)*LNTC+C(4)*D1986*LNPIB+C(5)*D2002
*LNPIB+C(6)*D1984

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.
Constante -78.20294 8.088891 -9.667943 0.0000
Ln(PIB Brasil pregos
constantes) 5.418950 0.698767 7.755021 0.0000
Ln(Taxa de cambio real
efectiva) 2.442477 1.193274 2.046870 0.0502
D1986*LnPIB -0.069166 0.022142 -3.123746 0.0041
D2002*LnPIB -0.065163 0.019509 -3.340123 0.0024
D1984 -1.169481 0.207299 -5.641514 0.0000
R-squared 0.932057 Mean dependent var 4.657316
Adjusted R-squared 0.919924 S.D. dependent var 1.189239
S.E. of regression 0.336527 Akaike info criterion 0.818508
Sum squared resid 3.171010 Schwarz criterion 1.087866
Log likelihood -7.914635 Hannan-Quinn criter. 0.910367
F-statistic 76.82187 Durbin-Watson stat 1.314976
Prob(F-statistic) 0.000000

Fonte: output Eviews

4.2.1.3.2. Estrutura sectorial

A evolucdo do padrédo de especializacdo das exportacdes portuguesas para o Brasil pode
ter sido afetada, entre outros fatores, pelo processo de integracdo de Portugal na Europa. De uma
forma muito simplista, testou-se a hipétese de, com a integracdo europeia, ter havido uma
alteracao do valor médio do peso de cada sector — alta-tecnologia, média alta-tecnologia, média-
baixa-tecnologia e baixa-tecnologia — no total das exportacdes de produtos manufaturados. Para
tal estimaram-se modelos com constante e variaveis dummy para os periodos de intensificacdo da

integracdo europeia, em que as variaveis dependentes sdo o peso de cada um dos setores por
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indice tecnolégico nas exportacdes de produtos manufaturados de Portugal para o Brasil. Nas
estimacdes efetuadas, apenas o setor dos produtos de alta-tecnologia regista alteracdo
estatisticamente significativa da sua média no periodo antes e apds 2002. Para todos os outros
setores, as estimativas dos coeficientes das variaveis dummy ndo eram significativamente
diferentes de zero e, por isso, ndo se pode rejeitar a hipétese da igualdade das médias.

O quadro 6 reporta o resultado da estimacdo do modelo final do peso das exporta¢cfes de
produtos de alta no total das exportacdes de produtos manufaturados para o Brasil. De acordo com
essa estimagdo, o valor médio do peso deste setor nas exportagfes quase duplicou apés 2002
relativamente ao periodo anterior, passando de 2.5% para 4.9%.

Quadro 6. Exportagcdes portuguesas de produtos de alta-tecnologia para o Brasil
(% exportag6es produtos manufaturados)

Dependent Variable: XAT

Method: Least Squares

Sample: 1976 2012

Included observations: 37

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)

XAT = C(1) +C(3)*D2002

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Constante 0.025360 0.006702 3.783865 0.0006
D2002 0.023872 0.008211 2.907472 0.0063
R-squared 0.249390 Mean dependent var 0.032457
Adjusted R-squared 0.227944 S.D. dependent var 0.022150
S.E. of regression 0.019463 Akaike info criterion -4.988100
Sum squared resid 0.013258 Schwarz criterion -4.901023
Log likelihood 94.27985 Hannan-Quinn criter. -4.957401
F-statistic 11.62873 Durbin-Watson stat 0.760563
Prob(F-statistic) 0.001651

Fonte: output Eviews
Em suma, o processo de integracdo de Portugal na Europa teve globalmente um efeito
positivo nas exportacdes portuguesas totais mas negativo nas exportacdes para o Brasil. Ainda
assim, parece ter havido um efeito benéfico sobre a intensidade tecnolégica destas exportagdes, ja
gue os produtos de alta-tecnologia representam um peso maior do total, no periodo pés entrada de

circulacao do euro.
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4.2.2. Exportacdes Brasileiras

4.2.2.1. Brasil — Mundo

O Brasil, tal como Portugal, também viu o padrdo de especializacdo das suas exportacdes
em produtos manufaturados alterar-se significativamente nas Ultimas quatro décadas. Tal como na
economia portuguesa, predominam ainda as exportacdes em produtos méo-de-obra intensivos e
de baixa-tecnologia mas com menor peso no final do periodo do que no inicio. A importancia
relativa deste setor diminuiu acentuadamente até ao inicio dos anos 90 e depois estabilizou. O
comportamento das exportagBes dos subsetores “Produtos alimentares, bebidas e tabaco” e
“Téxteis, vestuario, couros e calgado” foi determinante, como se pode constatar no grafico 7: o
peso relativo das exportacdes de ambos os subsetores diminuiu até ao inicio dos anos 90 e, o
posterior aumento do peso do primeiro, foi compensado pela quebra continuada do peso do

segundo.

Grafico 7. Estrutura das exportacdes brasileiras por intensidade tecnoldgica
(em percentagem das exportacdes totais de manufaturas)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI

Em compensacao, as exportacdes dos sectores de média-alta e média-baixa tecnologia
aumentaram a sua importancia relativa, no periodo em analise. O comportamento do peso das
exportacdes do segmento de média-alta tecnologia foi mais uniforme, enquanto o peso do
segmento de média-baixa tecnologia apenas aumentou até ao inicio dos anos 90, tendo depois

registado uma pequena quebra e estabilizado. Para este Gltimo comportamento, foi decisivo o
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comportamento do subsetor “Metalurgia e siderurgia”, que representa mais de 50% das
exportacdes do setor de média-baixa tecnologia (Cf. graficos 7a e 7b).

As exportacdes de produtos de alta-tecnologia cresceram em termos relativos com alguma
expressdo apenas no final dos anos 90 e inicio dos anos 2000, devido as exportacfes dos
subsetores “Aerondutica e aeroespacial” e “Equipamentos de radio, TV e comunicacgdes”. A andlise
dos indices de Balassa sectoriais, reportados no quadro 7, permite-nos perceber que esse
incremento ndo foi suficiente para inverter a forte desvantagem comparativa que o Brasil tem neste
setor. Em meados dos anos 70, o peso do setor da alta-tecnologia nas exportacGes brasileiras de
produtos manufaturados era 50% do observado na média mundial e passou para 30%, no periodo
2008-2012 (ver quadro 7). A desvantagem competitiva revelada pelo Brasil neste sector acentuou-
se do inicio para o final do periodo em analise, diferentemente do que aconteceu nos outros
setores exportadores onde, em termos globais, ocorreu uma convergéncia para a média mundial.
Efetivamente, com excecdo do setor de alta-tecnologia, os indices de Balassa sectoriais
convergiram para valores mais préximos da unidade. Todavia, a andlise do quadro 7 indicia que
essa convergéncia tenha sido mais substantiva até finais dos anos 80 e inicio dos 90. Neste
periodo, os setores de média-alta e média-baixa tecnologia, em que o Brasil revela em termos
agregados desvantagem comparativa, os indices de Balassa apresentam trajetéria ascendente,
enquanto o setor de baixa-tecnologia, no qual o Brasil revela clara vantagem comparativa, mantem

essa vantagem, mas com tendéncia descendente.
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Quadro 7. Especializagéo relativa das exportacdes mundiais brasileiras: indice de Balassa

75-77 78-82 83-87 88-92 93-97 98-02 03-07 08-12
Produtos de Alta-Tecnologia 0,5 0,4 0,4 0,3 0,2 0,4 0,4 0,3
Aeronautica e aeroespacial 0,2 0,3 0,4 0,5 0,4 1,8 1,9 2,1
Produtos Farmacéuticos 0,3 0,3 0,3 0,4 0,4 0,4 0,3 0,4
Equipamento de escritdrio e informatica 1,3 0,9 0,4 0,2 0,1 0,1 0,1 0,1
Equipamento de radio, TV e comunicagdes 0,5 0,4 0,5 0,2 0,1 0,4 0,3 0,2
Instrumentos médicos, 6ticos e de precisdo 0,1 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2
Produtos de Média-Alta-Tecnologia 0,5 0,7 0,7 0,8 0,8 0,8 0,9 0,9
Maquinas e aparelhos elétricos n.e. 0,5 0,4 04 04 0,5 0,4 0,5 0,5
Veiculos a motor, reboques e semirreboques 0,8 1,0 0,8 1,0 1,0 11 1,2 1,2
Produtos quimicos exceto farmacéuticos 0,3 0,5 0,8 0,8 0,9 0,8 0,7 0,8
Equipamento ferroviério e transporte 0,4 0,6 0,4 0,6 0,4 0,4 0,8 0,5
Outras maquinas e equipamentos 0,4 0,6 0,5 0,7 0,8 0,8 0,8 0,8
Produtos de Média-Baixa-Tecnologia 0,4 0,6 1,1 1,4 1,4 1,2 11 0,9
Energéticos: Refinados de petréleo 0,2 0,6 1,0 0,7 0,5 0,6 0,7 0,5
Produtos de borracha e plasticos 0,4 0,5 0,7 0,7 0,8 0,8 0,7 0,7
Minerais ndo metalicos 0,5 0,6 0,6 0,7 0,9 11 14 11
Construcao e reparagéo naval 0,2 0,9 0,6 0,2 0,7 0,1 0,1 0,1
Metalurgia de base 0,5 0,7 17 2,6 2,4 2,1 18 15
Fabricagdo produtos metdlicos exceto maquinas 0,3 0,5 0,5 0,6 0,7 0,7 0,6 0,6
Produtos de Baixa-Tecnologia 2,5 2,1 1,8 15 1,7 1,7 1,8 2,1
Manufaturas e reciclagem 0,4 0,3 0,3 0,3 0,4 0,5 0,5 0,3
Madeira, papel e publicacdes 0,7 1,0 1,0 1,1 1,5 1,8 1,9 2,1
Produtos alimentares, bebidas e tabaco 51 41 3,5 2,7 3,0 3,5 3,8 4,6
Téxteis, vestuario, couros e calgado 15 1,2 1,2 1,2 1,1 0,9 0,8 0,6

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITl e calculos do autor

4.2.2.2. Brasil — Portugal

O Brasil tem tradicionalmente um excedente comercial com Portugal, com expressao
crescente no periodo em andlise, para o qual tem sido fundamental o contributo das exportacées.

As exportacbes de mercadorias do Brasil para Portugal registam impulso significativo a
partir de 1999, tendo quase quadruplicado entre 1999 e 2012 (gréafico 8). Contrariamente ao que
aconteceu até ao inicio dos anos 2000, sdo atualmente compostas maioritariamente por produtos
ndo manufaturados: os produtos agricolas e petréleo em bruto e gas natural representam, no

quinquénio 2008-2012, 72.4% do total das exportacdes do Brasil para Portugal (quadro 8).
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Gréfico 8. Comércio bilateral Portugal-Brasil:
Exportacdes (X) totais e de produtos manufaturados
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI
Nas exportacdes brasileiras de produtos manufaturados destaca-se o comportamento dos
produtos alimentares, bebidas e tabaco que representavam 40.8% das exportacdes no periodo
1975-1977 e, em 2008-2012, representam apenas 7.1%. Tendéncia decrescente registaram

“

também os subsectores dos produtos “madeira, papel e publicagdes” e “ veiculos a motor,
reboques e semirreboques”, subsectores em que Portugal revela vantagem comparativa desde o
inicio do periodo, no primeiro, e mais recentemente, no segundo (ver quadros 8 e 1). Pelo
contrario, o peso relativo dos subsetores dos “quimicos e produtos quimicos” e “metalurgia de

base” era substancialmente menor no inicio do que no final do periodo em analise.

Quadro 8. Estrutura sectorial das exportacdes do Brasil para Portugal

(em percentagem, 1975-2012)

Produtos 75-77 | 78-82 | 83-87 | 88-92 | 93-97 | 98-02 | 03-07 | 08-12
Petrdleo e gas natural 0.1 0.0 0.0 0.0 0.0 6.5 | 33.9 | 46.8
Agricultura, caga, silvicultura e pesca 39.1 | 295 | 448 | 27.8 | 30.5 | 33.5 | 26.1 | 25.6
Produtos alimentares, bebidas e tabaco 40.8 | 385 | 125|114 | 143 | 6.4 4.9 7.1
Metalurgia de base 0.0 0.7 1.9 6.6 2.3 3.8 | 10.1 | 4.8
Quimicos e produtos quimicos exceto farmacéuticos 0.8 3.5 6.8 6.4 4.9 2.8 3.9 4.8
Téxteis, vestudrio, couros e calgado 1.8 71 | 18.1 | 30.1 | 26.2 | 16.6 | 6.6 2.7
Madeira, papel e publicagbes 5.5 8.7 6.3 6.3 80 | 101 | 54 2.4
Veiculos a motor, reboques e semirreboques 5.4 14 1.7 0.7 15 7.3 2.9 1.8
Outras maquinas e equipamentos, n.e. 0.8 3.3 4.8 6.5 5.2 3.5 15 0.8
Instrumentos médicos, dticos e de precisdo 0.1 0.4 0.2 0.4 0.5 0.5 0.3 0.4
Total dos Setores 944 | 93.1 | 97.1 | 96.2 | 934 | 91.1 | 95.7 | 97.2

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e céalculos do autor
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A comparacdo da estrutura das exportacbes brasileiras totais com a estrutura das
exportacdes brasileiras permite-nos concluir que o padrdo de exportacdo do Brasil para Portugal
nao é representativo da especializacdo internacional brasileira. Como podemos constatar por
observacdo do gréfico 9, o peso das exportacbes de produtos manufaturados no total das
exportagdes do Brasil para Portugal é atualmente muito inferior (menos de metade) ao observado

ao nivel global.

Grafico 9. Exportacfes de produtos manufaturados do Brasil totais e para Portugal

(em % das exportac@es totais)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e célculos do autor

Porém, se atendermos apenas a estrutura sectorial das exportagcbes de produtos
manufaturados, parece poder concluir-se que o padrdo de especializagdo das exportacbes
brasileiras para Portugal convergiu para o padrdo de especializacdo internacional do Brasil.
Efetivamente, com excec@o do sector dos produtos de alta-tecnhologia, todos os outros setores
registam convergéncia das suas importancias relativas no comércio bilateral e no comércio
internacional do Brasil. Este processo de convergéncia pode ser observado nos gréaficos 10a e 10b
mas também no quadro 9, onde é possivel constatar a evolucdo dos indices de Balassa para
valores mais préximos da unidade e, por isso, uma especializacdo mais de acordo com a

especializacao internacional do Brasil, dos setores de média-alta, média-baixa e baixa tecnologia.
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Gréfico 10. Estrutura sectorial das exportacdes brasileiras por intensidade tecnoldgica
(% das exportacdes totais de manufaturas)
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Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e calculos do autor

Apesar desse processo de convergéncia, a intensidade tecnoldgica dos produtos que o
Brasil exporta para Portugal € ainda inferior a observada nas suas exportagdes totais, no periodo
2008-2012: maior proporcao de produtos de baixa-techologia e menor propor¢do de produtos de

alta-tecnologia.
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Quadro 9. Especializacéo relativa das exporta¢gdes brasileiras para o Portugal:
indice de Balassa

75-77 78-82 83-87 88-92 93-97 98-02 03-07 08-12

Produtos de Alta-Tecnologia 0,1 0,3 0,4 0,2 1,2 0,8 0,4 0,5
Aeronautica e aeroespacial 0,0 0,0 0,0 0,0 4,0 1,4 0,6 0,3
Produtos Farmacéuticos 0,5 2,0 2,9 0,3 0,1 0,1 0,1 0,6
Equipamento de escritdrio e informatica 0,1 0,2 0,3 0,4 0,4 0,3 0,7 1,0
Equipamento de radio, TV e comunicacdes 0,0 0,0 0,2 0,0 0,3 0,1 0,1 0,2
Instrumentos médicos, 6ticos e de precisdo 0,5 0,9 0,7 1,0 1,0 1,1 1,4 2,4
Produtos de Média-Alta-Tecnologia 0,7 0,6 1,0 0,7 0,6 0,8 0,8 1,0
Méaquinas e aparelhos elétricos n.e. 0,1 0,3 03 0,2 0,2 0,4 11 15
Veiculos a motor, reboques e semirreboques 11 0,2 0,3 0,1 0,2 1,0 0,5 0,6
Produtos quimicos exceto farmacéuticos 0,5 12 1,6 12 0,9 0,7 15 23
Equipamento ferroviério e transporte 0,0 14 2,6 0,4 0,9 0,3 0,1 0,0
Outras maquinas e equipamentos 0,3 0,7 1,6 1,2 0,9 0,8 0,5 0,4
Produtos de Média-Baixa-Tecnologia 0,1 0,1 0,2 0,4 0,2 0,4 1,2 0,9
Energéticos: Refinados de petréleo 0,0 0,0 0,0 0,1 0,1 0,2 0,0 0,1
Produtos de borracha e plasticos 0,0 0,1 0,2 0,3 0,2 0,1 0,4 0,4
Minerais ndo metalicos 01 03 01 0,5 0,5 0,5 0,5 05
Construcao e reparagéo naval 0,2 0,0 0,0 0,0 0,1 0,4 0,2 0,0
Metalurgia de base 0,0 0,2 0,3 05 0,2 0,5 19 14
Fabricagdo produtos metalicos exceto maquinas 0,9 0,2 0,1 0,5 0,4 0,4 0,6 0,5
Produtos de Baixa-Tecnologia 1,3 15 1,5 1,8 1,8 1,5 1,2 1,1
Manufaturas e reciclagem 0,1 0,2 0,2 0,7 0,6 0,7 0,8 0,8
Madeira, papel e publicacGes 2,7 2,7 2,6 1,6 1,6 2,2 2,0 15
Produtos alimentares, bebidas e tabaco 1,5 1,6 0,8 0,8 0,9 0,5 0,6 0,8
Téxteis, vestuario, couros e calgado 0,2 1,0 3,0 3,8 3,9 3,7 2,9 2,7

Fonte: Base de dados CEPII-Chelem, CITI e calculos do autor

4.2.2.3. Resultados das estimacdes

Foram testadas as hipéteses de o processo de integracdo de Portugal na Europa ter tido
impacto no comportamento das exportacdes do Brasil para Portugal e na estrutura setorial dessas
exportacdes por intensidade tecnologica. O procedimento adotado foi semelhante ao usado para
as exportac¢des portuguesas.

Comecou-se por estimar uma funcéo de exportacdes tradicional mas agora apenas para as
exportacdes do Brasil para Portugal e ndo as totais. As exportacdes totais do Brasil para Portugal
ndo revelaram ter uma relacdo estatisticamente significativa com as variaveis dummy
representativas do processo de integracdo europeu. Apenas as exportacbes dos produtos
manufaturados apresentam comportamento diferente no periodo pos 1999 — periodo que coincide
com a adesao de Portugal a moeda Unica mas também com a alteracdo do regime cambial do
Brasil de cAmbios fixos para flutuantes. De acordo com os resultados apresentados no quadro 10,
apos 1999, a resposta positiva das exportacdes brasileiras a um aumento do PIB portugués

diminuiu. Em concreto, o aumento de 1% no PIB portugués origina um acréscimo das exportacdes
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de produtos manufaturados do Brasil para Portugal de 3.81%, no periodo 1976-1998, e de 3.76%,
no periodo 1999-2012.

Quadro 10. Modelo final: Exportac@es totais Brasil - Portugal
(produtos manufaturados)

Dependent Variable: LNXMAN

Method: Least Squares

Sample: 1976 2012

Included observations: 37

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)

LNXMAN =C(1)+C(2)*LNPIB+C(5)*D1999*LNPIB

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Constante -39.81543 2.474247 -16.09194 0.0000
Ln(PIB Portugal precos
constantes) 3.805035 0.213209 17.84647 0.0000
D1999*LnPIB -0.048998 0.012320 -3.977225 0.0003
R-squared 0.920586 Mean dependent var 5.110503
Adjusted R-squared 0.915915 S.D. dependent var 0.908946
S.E. of regression 0.263571 Akaike info criterion 0.248617
Sum squared resid 2.361970 Schwarz criterion 0.379232
Log likelihood -1.599417 Hannan-Quinn criter. 0.294665
F-statistic 197.0686 Durbin-Watson stat 1.593210
Prob(F-statistic) 0.000000

Fonte: output Eviews

A aplicacdo do teste da igualdade das médias entre periodos a estrutura setorial das
exportacdes por intensidade tecnoldgica foi operacionalizada estimando modelos, com constante e
dummies, para o peso de cada um dos setores nas exportacdes. Nas estimacdes efetuadas,
apenas o setor dos produtos de alta-tecnologia néo regista alteracéo estatisticamente significativa
da sua média no periodo considerado. Os resultados das estimagdes em que as variaveis dummy
apresentaram coeficientes estatisticamente diferentes de zero estéo reportados nos quadros 11, 12
e 13.

De acordo com esses resultados, o peso médio dos produtos de média-alta e média-baixa
tecnologia é superior no periodo pés 1999, enquanto o dos produtos de baixa-tecnologia é inferior.”
Com base nestes resultados, parece poder-se concluir que a estrutura das exportacées do Brasil
para Portugal ficou tecnologicamente mais qualificada no periodo apés a adesédo de Portugal a

moeda Unica.

" O setor dos produtos de média-baixa tecnologia regista ja um aumento do seu peso médio a partir
de 1986.
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Quadro 11. Exportagdes brasileiras de produtos de média-alta-tecnologia para Portugal
(% exportagBes produtos manufaturados)

Dependent Variable: XMAT

Method: Least Squares

Sample: 1976 2012

Included observations: 37

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)

XMAT = C(1)+C(3)*D1999

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Constante 0.183045 0.021803 8.395407 0.0000

D1999 0.083816 0.027702 3.025654 0.0046

R-squared 0.297647 Mean dependent var 0.214759

Adjusted R-squared 0.277580 S.D. dependent var 0.075536

S.E. of regression 0.064202 Akaike info criterion -2.601035

Sum squared resid 0.144265 Schwarz criterion -2.513959

Log likelihood 50.11916 Hannan-Quinn criter. -2.570337

F-statistic 14.83248 Durbin-Watson stat 0.857495
Prob(F-statistic) 0.000479

Fonte: output Eviews

Quadro 12. Exportagdes brasileiras de produtos de média-baixa-tecnologia para Portugal
(% exportagdes produtos manufaturados)

Dependent Variable: XMBT

Method: Least Squares

Sample: 1976 2012

Included observations: 37

HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)

XMBT = C(1)+C(2)*D1986+C(3)*D1999

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Constante 0.023703 0.005723 4.141894 0.0002

D1986 0.064004 0.014556 4.397089 0.0001

D1999 0.119927 0.047014 2.550869 0.0154

R-squared 0.547694 Mean dependent var 0.115786

Adjusted R-squared 0.521088 S.D. dependent var 0.103973

S.E. of regression 0.071953 Akaike info criterion -2.348007

Sum squared resid 0.176025 Schwarz criterion -2.217392

Log likelihood 46.43812 Hannan-Quinn criter. -2.301959

F-statistic 20.58518 Durbin-Watson stat 0.795114
Prob(F-statistic) 0.000001

Fonte: output Eviews
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Quadro 13. Exportac¢des brasileiras de produtos de baixa-tecnologia para Portugal
(% exporta¢cBes produtos manufaturados)
Dependent Variable: XBT
Method: Least Squares
Sample: 1976 2012
Included observations: 37
HAC standard errors & covariance (Bartlett kernel, Newey-West fixed
bandwidth = 4.0000)
XBT = C(1)+C(3)*D1999

Coefficient Std. Error t-Statistic Prob.

Constante 0.727339 0.031726 22.92562 0.0000

D1999 -0.248740 0.053778 -4.625284 0.0000

R-squared 0.591105 Mean dependent var 0.633221

Adjusted R-squared 0.579422 S.D. dependent var 0.159070

S.E. of regression 0.103160 Akaike info criterion -1.652530

Sum squared resid 0.372471 Schwarz criterion -1.565453

Log likelihood 32.57180 Hannan-Quinn criter. -1.621831

F-statistic 50.59647 Durbin-Watson stat 0.827259
Prob(F-statistic) 0.000000

Fonte: output Eviews

4.3.Comércio intraindustrial

O peso do comércio inter-industrial no total do comeércio internacional portugués e
brasileiro € dominante mas o comércio intraindustrial tem vindo a registar um aumento continuado,
como o demonstram os estudos de Amador e Cabral (2009) e Baltar (2008) para Portugal e Brasil,
respetivamente.

Efetivamente, segundo Amador e Cabral (2009), o peso do ITT no conjunto do comércio
internacional portugués era, de acordo com a metodologia de Fontagné e Freudenberg, de 28.5%
em 1995 e passou para 40.4% em 2004. Estes valores sdo mais modestos ainda que com a
mesma tendéncia crescente, com a metodologia de Grubel e Lloyd. Por sua vez, quando
considerado o comércio bilateral portugués, constata-se que os indices bilaterais de ITT mais
elevados se registam com os 15 paises fundadores da Unido Europeia (UE15) e que esse tipo de
comércio se tem continuado a intensificar. Regista-se ainda que o comércio intraindustrial
portugués é sobretudo e crescentemente em produtos diferenciados verticalmente: segundo os
dados de Amador e Cabral (2009), em 1995 o VITT representava 72% do total do ITT portugués e
passou a representar 77% em 2004, com a metodologia FF. Além disso, predomina o comércio de
produtos de qualidade inferior (61% do VITT, em 1995 e 64%, em 2004), isto é, em que 0S precos
dos produtos exportados séo inferiores aos dos importados.

Por seu turno, de acordo com os dados do comércio internacional brasileiro por regides e
metodologia FF apresentados por Baltar (2008, p. 126), o ITT brasileiro tem importancia relevante
mas estavel com a regido do Mercosul (37.5% e 36.5% nos periodos 1996-1998 e 2003-2005,
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respetivamente). A dimensao deste comércio com a Unido Europeia é bem mais modesta ainda
gue apresente tendéncia crescente (passou de 9.2%, no periodo 1996-1998, para 12.9%, em
2003-2005). O comércio intraindustrial do Brasil com esta regido concentra-se em produtos
diferenciados verticalmente com predominancia do comércio em que as exportacdes tém um valor
médio inferior ao das importagdes (o VITT inferior representa mais de 55% do comércio
intraindustrial do Brasil com a UE). Em todo o caso, o periodo abrangido pelo estudo de Baltar
(2008) indicia uma evolugao favoravel do comércio intraindustrial do Brasil com a UE: os pesos do
HITT e do VITT superior no ITT aumentaram, ainda que ligeiramente.

O comércio bilateral de produtos entre Portugal e o Brasil é esmagadoramente inter-
industrial, representando mais de 90% do comércio total entre os dois paises na atualidade, como
se pode comprovar no quadro 14. O comércio intraindustrial entre Portugal e o Brasil € marginal,
representando apenas 5.3% e 3% do total no periodo 2001-2013, de acordo com as metodologias

de Fontagné-Freudenberg e de Grubel-Lloyd, respetivamente.

Quadro 14. Evolucédo do comércio bilateral Portugal-Brasil por tipo de comércio

indice Grubel-Lloyd 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2001-13
Comércio Inter-Industrial 95,4% 95,8% 95,8% 97,7% 97,5% 97,4% 97,7% 97,8% 97,1% 97,2% 96,9% 97,5% 97,1% 97,0%
Comércio Intraindustrial 46%  42%  42% 2,3%  2,5% 2,6% 2,3% 2,2% 29% 2,8% 3,1% 2,5% 2,9% 3,0%

Horizontal 0,2% 1,1% 03% 0,7% 0,3% 0,2% 02% 02% 03% 03% 08% 03% 0,6% 0,4%
Vertical 4,4%  3,1% 3,9% 1,6% 2,1% 2,4% 2,0 2,0% 2,6% 25% 2,4% 2,2% 2,3% 2,6%
Vertical Superior 1,5% 1,9% 2,1% 0,8% 1,0% 1,0% 09% 0,9% 1,2% 1,1% 1,1% 1,2%  0,9% 1,2%
Vertical Inferior 2,9% 1,2% 1,8% 0,8% 1,1% 1,5% 1,1% 1,1% 1,4% 1,4% 12% 09% 1,4% 1,4%

indice Fontagné-Freudenberg 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2001-13

Comércio Inter-Industrial 91,7% 91,9% 92,3% 96,5% 96,1% 952% 96,1% 96,3% 94,8% 955% 954% 955% 93,2% 94,7%
Comeércio Intraindustrial 83% 81% 7,7% 3,5% 39% 48% 39% 3, 7% 52% 45% 4,6% 45% 6,8% 5,3%
Horizontal 05% 1,7% 07% 1,0% 05% 04% 03% 02% 06% 03% 11% 06% 2,3% 0,8%
Vertical 78% 64% 7,0 25% 3,4% 44% 3,6% 3,4% 45% 41% 3,55% 3,9% 4,5% 4,5%
Vertical Superior 2,7% 43% 36% 16% 13% 21% 16% 16% 21% 20% 19% 24% 1,6% 2,2%

Vertical Inferior 51% 2,1% 34% 09% 2,0% 23% 20% 18% 25% 21% 16% 15% 2,9% 2,3%

Fonte: Elaboragéo propria a partir dos dados do International Trade Center

A fraca expressdo do comércio intraindustrial entre estes dois paises acentuou-se no
periodo 2001-2008, corroborando a tendéncia decrescente encontrada por Amador e Cabral (2009,
p. 121) para o periodo 1995-2004. O ligeiro incremento do peso relativo do ITT no dltimo
qguinguénio nao foi suficiente para retomar os valores do inicio do século (cf. Grafico 11) e muito

menos os dos finais do século passado.
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Como era expectavel, dada a diversidade das economias portuguesa e brasileira, o
comércio bilateral em variedades diferentes do mesmo produto (HITT) é ainda mais residual,
representando apenas 14% do ITT total no periodo 2001-2013. O comércio intraindustrial entre os
dois paises assenta predominantemente em produtos diferenciados verticalmente (VITT), sem que
se vislumbre clara supremacia de algum dos paises na exportacdo de gamas de produtos de maior
qualidade e preco superior. Efetivamente, no periodo 2001-2013, o VITT superior e inferior tém
ordem de grandeza semelhante (cf. Quadro 14), indiciando que, na perspetiva de Portugal, o
comércio bilateral de produtos diferenciados verticalmente se faz de identicamente em produtos
com precgos de exportacdo superiores aos precos de importacdo (VITT superior) e em produtos
com precos de exportacdo inferiores aos precos de importacdo (VITT inferior).? Estes resultados
encontram-se em conformidade com os encontrados por Amador e Cabral (2009, p. 121) para o
periodo 1995-2004.

Gréfico 11. Evolugao do comércio bilateral intraindustrial Portugal-Brasil
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Fonte: Elaboragéao prépria a partir dos dados do International Trade Center

Em suma, o comércio de bens entre Portugal e o Brasil regista um padrdo e evolucao
diferentes dos que cada um destes paises apresenta ao nivel global. O comércio inter-industrial
tem muito maior expressdo e nao ha evidéncia de que a sua importancia relativa tenha vindo a

8 Os valores do VITT superior e do VITT inferior reportados no quadro e grafico foram calculados
com base nos precos dos produtos exportados de Portugal para o Brasil e importados do Brasil para Portugal.
Naturalmente, a perspetiva do Brasil é inversa e assim o VITT superior (inferior) de Portugal corresponde ao
VITT inferior (superior) do Brasil.
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decrescer. Por sua vez, 0 pouco expressivo comércio intraindustrial ocorre essencialmente em
produtos que diferem em termos de qualidade (VITT), com idéntica representatividade dos
produtos de maior e de menor gamas de qualidade (VITT superior semelhante ao VITT inferior).
Note-se que no comércio intraindustrial total de cada um destes paises o VITT inferior prevalece,
refletindo a tendéncia de as economias menos avancadas exportarem as gamas de menor prego e

menor qualidade de cada produto.

5. Conclusao

O comércio bilateral entre Portugal e o Brasil cresceu sobretudo a partir dos finais dos
anos 90, num contexto de crescimento da abertura global de ambas as economias, mas € ainda
muito pouco expressivo. A reduzida expressdo do comércio entre paises tdo distantes
geograficamente - ainda que tédo proximos linguistica, histérica e culturalmente - ecoa nos modelos
gravitacionais de comércio.

Nas exportagcbes portuguesas de mercadorias predominam ainda os produtos de baixa-
tecnologia, ainda que se tenha verificado alteracdo significativa do padrdo de especializa¢do das
exportacdes portuguesas e convergéncia para a média mundial. A especializacdo em bens
intensivos em mao de obra pouco qualificada no periodo anterior & adesdo do pais & CEE estava
de acordo, segundo Amador e Cabral (2009 e 2014), com 0s modelos classicos de comércio
inspirados na abordagem Heckscher-Ohlin-Samuelson. A alteragdo subsequente do padrdo de
especializacdo e em particular o reforco do comércio intraindustrial remete, adicionalmente, para
0s modelos de Helpman e Krugman, que enfatizam a importancia das economias de escala e da
diferenciacdo dos produtos, e de Jones e Kierzkowski, que se inserem na fragmentacdo da
producdo em diferentes fases de fabrico.

As exportac¢Bes portuguesas para o Brasil ndo se enquadram no padréo e tendéncia global
das exportacdes portuguesas. Em geral, os produtos exportados para o Brasil sdo menos
intensivos em tecnologia do que a média. Além do mais, a mudanca do perfil tecnolégico destas
exportacdes, ocorrida nos ultimos anos, foi manifestamente oposta a verificada globalmente:
reforco das exportacGes de bens de baixa tecnologia e reducdo do peso dos bens de média e alta
tecnologia no comércio para o Brasil e 0 oposto no comércio internacional. As estimacdes
realizadas permitem-nos concluir que a intensificagdo das relacdes de Portugal com os paises da
UE teve consequéncias negativas sobre as suas exportacBes para o Brasil. No entanto, o sector
dos produtos de alta-tecnologia parece ter beneficiado da adeséo e entrada em circulagéo do euro,
ja que o valor médio do seu peso nas exportacdes de produtos manufaturados para o Brasil
aumentou de forma estatisticamente significativa apds 2002.

Tal como em Portugal, nas exportacbes brasileiras de produtos manufaturados

predominam os produtos de baixa-tecnologia e ocorreu uma alteragdo do seu padrdo de
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especializacdo, convergindo para a média mundial com mais expressédo até final dos anos 80 e
inicio dos 90.

As exportacdes do Brasil para Portugal apresentam padréo muito diferente. Cresceram, no
periodo em analise, sobretudo a custa de produtos ndo manufaturados (agricolas e petréleo em
bruto e gas natural) que representam ja, no periodo 2008-2012, mais de 70% das exportagdes.
Ainda assim, o padrdo de especializacdo das exportacbes para Portugal dos, agora, pouco
expressivos produtos manufaturados convergiu para o padrdo de especializagdo internacional do
Brasil. Essa convergéncia para uma estrutura de exportagdes tecnologicamente mais qualificada
coincide com o periodo apés a adesdo de Portugal a moeda Unica. No entanto, apesar desse
processo de convergéncia, a intensidade tecnoldgica dos produtos que o Brasil exporta para
Portugal é ainda inferior a observada nas suas exporta¢fes totais, no periodo 2008-2012: maior
proporcao de produtos de baixa-tecnologia e menor propor¢do de produtos de alta-tecnologia.

Também no tipo de comércio, intra ou inter-industrial, se registam diferencas substantivas
entre o comércio bilateral e o comércio internacional de cada um dos paises. O comércio inter-
industrial entre Portugal e o Brasil tem muito maior expressdo e ndo ha evidéncia de que a sua
importéncia relativa tenha vindo a decrescer. Por sua vez, 0 pouco expressivo comeércio
intraindustrial ocorre essencialmente em produtos que diferem em termos de qualidade, com

idéntica representatividade dos produtos de maior e de menor gamas de qualidade.

Os lagos linguisticos, historicos e culturais que ligam Portugal e o Brasil ndo tém expresséo
equivalente nas relacdes comerciais entre os dois paises. O seu comércio bilateral tem-se
intensificado mas ainda tem um valor residual no comércio internacional de cada uma das
economias. Claramente a disténcia geogréfica e a integracdo de cada um destes paises nos
espacgos econémicos dos respetivos continentes terdo contribuido para essa fraca expressédo do
comeércio bilateral.

O objetivo a que nos propusemos nesta dissertacédo foi contribuir para o aprofundamento
do conhecimento das rela¢cdes comerciais entre Portugal e o Brasil, analisando de que forma se
tem consubstanciado esse comércio bilateral em termos de intensidade tecnoldgica e de tipo de
comércio (inter e intraindustrial), apreciando se ele reflete ou ndo o comércio internacional de cada
uma das economias e testando se 0 processo de integracao de Portugal na Europa teve ou nao
algum impacto na sua estrutura setorial.

O estudo mostrou que a intensidade tecnolégica dos produtos comerciados bilateralmente
€, em média, inferior a registada no comércio internacional de cada um dos paises, onde também
predominam os produtos de baixa-tecnologia. A alteragcdo do padrdo de especializacdo das
exportacdes portuguesas para o Brasil foi manifestamente oposta a verificada globalmente: reforco
das exportacfes de bens de baixa tecnologia e reducdo do peso dos bens de média e alta
tecnologia no comércio para o Brasil e 0 oposto no comércio internacional. As exportacdes de

produtos ndo manufaturados reforcaram substancialmente o seu peso nas exportacdes totais do
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Brasil para Portugal, representando mais de 70% das exportacfes no ultimo quinquénio do estudo.
Todavia, o padrdo de especializacdo produtos manufaturados convergiu para o padrdo de
especializacao internacional do Brasil.

As estimacdes realizadas sugerem que o processo de integracdo de Portugal na Europa
tenha tido impacto positivo na estrutura sectorial por intensidade tecnolégica das exportacdes
bilaterais. Em particular, a convergéncia das exportacdes de produtos manufaturados do Brasil
para Portugal para uma estrutura tecnologicamente mais qualificada, coincide com o periodo apés
a adesdo de Portugal a moeda Unica.

Finalmente, o estudo revelou que o comércio entre os dois paises é essencialmente inter-
industrial e que o pouco expressivo comércio intraindustrial € em produtos diferenciados
verticalmente, com idéntica representatividade dos produtos de maior e de menor gamas de
qualidade.

O padrdo de especializacdo do comércio bilateral Portugal e o Brasil parece enquadrar-se
preponderantemente no ambito das teorias classicas do comércio internacional de Ricardo e de
Heckscher-Ohlin.
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